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Rynek betonu towarowego w Polsce:
trwaty fundament budownictwa i infrastruktury

Rynek betonu towarowego w Polsce zanotowat w 2024 r. rekordowa
wartosc 8,4 mld zt — to wzrost o ponad 10% w poréwnaniu z rokiem
wczesniejszym, napedzany gtéwnie rosnaca produkcja i lekkim wzrostem
cen. Przed branza kolejne lata umiarkowanego rozwoju, wspartego
naptywem srodkéw unijnych, stabilizacja w budownictwie mieszkaniowym
oraz realizacja duzych projektow infrastrukturalnych.

edfug raportu firmy badawczej Spectis

»Rynek betonu towarowego w Polsce 2025-

2030", catkowite przychody 200 najwigk-
szych producentéw betonu w 2023 r. wyniosty blisko
16 mld zt, z czego 41% przypadato na segment betonu
towarowego. Oznacza to, ze wartos¢ sprzedazy beto-
nu towarowego osiagnefa poziom niemal 6,5 mlid zt.
Po doszacowaniu do catego rynku, wartos¢ rynku be-
tonu towarowego w 2023 r. wyniosta okoto 7,6 mlid zt,
utrzymujac poziom zblizony do roku wczesniejszego.
W 2024 r. sytuacja na rynku betonu towarowego byta
lepsza niz oczekiwano. Wstepne dane wskazuja, ze
produkcja betonu wzrosta nawet o 9% w poréwnaniu
z rokiem 2023. Dodatkowo, dzieki niewielkiemu wzro-
stowi cen betonu, szacujemy, ze wartosc rynku wzrosta
o ponad 10%, osiagajac rekordowy poziom 8,4 mid zf.

Stabilna produkcja na rynku betonu

Pod wzgledem wolumenu rynek betonu towarowego
w Polsce od kilku lat pozostaje stabilny, notujac nie-
wielkie zmiany uzaleznione od cykli koniunkturalnych.
Jednak zaplanowane duze projekty infrastrukturalne
oraz stabilizacja w budownictwie kubaturowym moga
sprawic, ze juz od 2026 r. rynek osiagnie rekordowe
poziomy produkcji, przewyzszajac wyniki notowane
w latach 2018-2019.

Czynniki rozwoju rynku

W najblizszych latach rynek betonu towarowego
w Polsce bedzie sie dynamicznie rozwijat, wspierany
przez szereg istotnych czynnikéw:
* stabilnym fundamentom makroekonomicznym
polskiej gospodarki,
* oczekiwanym obnizkom stép procentowych,
* znaczacym srodkom unijnym dostepnym
dla Polski na lata 2021-2027,
* kontynuacji Programu Budowy Drég
Krajowych oraz inwestycji samorzadowych,
* utrzymujacemu sie niedoborowi
mieszkan w Polsce,
* umiarkowanemu ozywieniu
w budownictwie jednorodzinnym,
* wzrostowi inwestycji w budownictwie wojskowym,
» zakorzenionej technologii budowy
obiektéw w konstrukcji zelbetowej,
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* rozbudowanemu zapleczu produkcyjnemu
i wysokiej lokalnej dostepnosci betonu.

Spectis oczekuje, ze umiarkowanie dobra koniunktu-
ra na rynku betonu towarowego utrzyma sie w latach
2025-2026, m.in. dzieki przyspieszeniu realizacji
duzych inwestycji wspétfinansowanych ze Srodkéw
unijnych. Kontynuacja Programu Budowy Drég Kra-
jowych oraz przewidywane przyspieszenie w sekto-
rach budownictwa kolejowego, energetyczno-prze-
mystowego i hydrotechnicznego przyczynia sie¢ do
odbudowy udziatu segmentu inzynieryjnego na ryn-
ku betonu w najblizszych latach.

Rosnace znaczenie megainwestycji

Od 2027 r. dodatkowy popyt na beton towarowy be-
dzie generowany przez realizacje kluczowych mega-
inwestycji, takich jak Centralny Port Komunikacyjny
wraz z towarzyszacymi mu Kolejami Duzych Pred-
kosci oraz pierwszych blokéw elektrowni jadrowe;j.
Réwniez rosnie liczba planowanych duzych inwesty-
cji hydrotechnicznych, cho¢ ich czesciowa realizacja
wciaz pozostaje pod znakiem zapytania.

Przyszte wyzwania

Na rynku betonu towarowego pojawia sie kilka wy-
zwan, ktére moga znaczaco wptynac na jego rozwoj
w nadchodzacych latach. Naleza do nich czynniki
zaré6wno makroekonomiczne, jak i specyficzne dla
branzy, ktére moga ogranicza¢ dynamike wzrostu
i wprowadza¢ dodatkowe ryzyka. Do najwazniej-
szych zagrozen zaliczy¢ mozna:
* niekorzystne prognozy demograficzne
dla polskiej gospodarki,
* koniecznosc redukcji emisji zgodnie
z wytycznymi Europejskiego Zielonego
tadu oraz pakietu ,Fit for 55”,
* rosnace koszty surowcéw, w tym cementu,
kruszyw oraz domieszek do betonu,
* utrzymujaca sie niska rentownos¢
w produkcji betonu,
* trudnosci z dostepnoscia kruszyw
w okresach wzmozonego popytu,
» catkowita zaleznos¢ segmentu betonu towarowego
od sytuacji na krajowym rynku budowlanym. |
GA

aktualnosci
techniki budowlanej

Boomgaarden Medien Sp. z 0.0.
62-604 Koscielec
Ruszkéw Drugi, ul. Wesota 52
tel.: 63-261-60-83
e-mail: atb@atbudownictwo.pl
www.atbudownictwo.pl

Wydawca:
Jirgen Boomgaarden

Prezes wydawnictwa:
Iwona Géra

Zespot redakeyjny:
wydawnictwo@atbudownictwo.pl
Redaktor naczelny
Grzegorz Antosik

Dziat reklam i ogtoszen:
atb@atbudownictwo.pl
Hubert Debowski
Joanna Janiak-Jabtonska

Dystrybucja:
Dorian Sekelsky

Opracowanie graficzne:
reklama@atbudownictwo.pl
Dorian Sekelsky
Jakub Kaczor

Przedstawicielstwa na Europe:

Niemcy:
Boomgaarden Verlag GmbH
Jirgen Boomgaarden
verlag@eilbote-online.de

Francja:
J.-P. Houpert
e-mail: jphoupert@aol.com

Austria:
M. Schachinger
e-mail: schachingerwien@utanet.at

Spos6b ukazywania sie:
miesiecznik,
10 000 egzemplarzy

Zamkniecie przyjmowania ogtoszen:

6 dni przed ukazaniem sie czasopisma
do godz. 10%

Ceny ogtoszen:
informator Media Info 2025
(na zyczenie zainteresowanych)




spis trescl

Palfinger
Nowa generacja maszyn dzwigowych

Kiloutou Polska
Pierwsza trojka to nie cel —
to obowigzek

Oleje do maszyn budowlanych AA Herkules

Ekologia, trwatosc
i technologie

Wynajem zamiast zakupu —
rosnacy trend na rynku maszyn
Aktualnosci branzowe

Budownictwo Nowosci techniczne

2 Spectis 16 SDLG/Sinotec Europe 20 Fliegl
Rynek betonu towarowego w Polsce tadowarka kotowa SDLG L958H BTS — kompaktowa betoniarnia
L. w ofercie do zastosowan lokalnych
Rozmowa miesiaca 16 Zeppelin Polska 21 HG
4 Kiloutou Polska Nowe marki w portfolio E1000 HT — elektryczna
Pierwsza tréjka to nie cel — 17 BH Ruda/Kobelco miniwywrotka
to obowiazek Rozw6j marki w Polsce 21 GEDA
L 22 AA Herkules Nowoczesne rozwiazania
Temat miesiaca Wynajem zamiast zakupu — dla branzy budowlanej
6 Brigade rosnacy trend na rynku maszyn 23 Liebherr
Koncepcje poprawy widocznosci . Nowa generacja koparek szynowych
i kontroli otoczenia maszyn Portrety firm 24 Hydreco Hydraulics
6 Scanclimber 14 FHU Beata Palak Nowe technologie na Baumie
SC2500 — nowa platforma robocza Jedna maszyna dziennie 24 Stihl
na maszcie M K | MotoMix ECO 20 — paliwo
7 Ritchie Bros/Mascus aszyny komunaine do silnikéw dwusuwowych
Ostroznie na rynku wtérnym 18 Aebi Schmidt 25 Daimler Truck/Fuso
8 Granit Parts Czesci Zamienne Ponad 130 lat doswiadczenia Nowa generacja Canter
Nowy kierunek, nowe mozliwosci w maszynach komunalnych zaprezentowana w Monachium
9 HD Hyundai 19 bema 26 Weycor
Potaczenie sit w sektorze sprzetu Zamiatarki dobrze dopasowane Nowe kompaktowe tadowarki
budowlanego 26 Motec
10 Jungheinrich Polska HD-TVI TopView — systemy kamerowe
W modelu ,as-a-service” dla maszyn mobilnych
n Banat 27 Palfinger
Najnowoczesniejsze stanowisko Nowa generacja maszyn dZzwigowych
testowe Bosch Rexroth SSTB-220 28 LiuGong
juz w Polsce 856HE MAX — tadowarka
12 Oleje do maszyn budowlanych w petni elektryczna

Ekologia, trwatosc i technologie
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I ozmowa miesiagca

Kiloutou Polska

Pierwsza trojka to nie cel — to obowiazek

Jak strategia grupy Kiloutou przektada sie na polski rynek? Dlaczego
konsolidacja w Polsce idzie wolniej niz na Zachodzie? Jakie plany rozwoju
ma firma w Polsce do 2030 roku? W rozmowie z Grzegorzem Antosikiem
mowi o tym Pawet Gonda, dyrektor zarzadzajacy Kiloutou Polska.

Jak strategia rozwoju grupy Kiloutou na lata
2025—-2030 przektada sie na dziatania firmy
w Polsce?

W poréwnaniu z krajami Europy Zachodniej pol-
ski rynek wciaz jest na wczesniejszym etapie roz-
woju. Tam rental to standard, nie tylko w budow-
nictwie, ale tez w tzw. non-construction market.
W Polsce udziat wynajmu jest nadal stosunkowo
niski, ale to dla nas szansa. Widzimy duzy poten-
cjat na rozwdéj organiczny. Zgodnie ze strategia
Grupy Kiloutou koncentrujemy sie m.in. na roz-
woju kanatu digital i poszerzaniu oferty o bar-
dziej wyspecjalizowane maszyny i ustugi.

Jak duza jest wciqz réznica miedzy Polskq a Za-
chodem, jesli chodzi o rynek wynajmu?

Jesli spojrzymy na sam sprzet — maszyny sa po-
dobne. Réznica tkwi w sposobie ich uzytkowa-
nia. U nas nadal dominuje model wtasnosciowy,
podczas gdy na Zachodzie rental to juz domi-
nujacy sposéb pozyskiwania maszyn. Nasycenie
rynku ustugami wynajmu w Polsce jest duzo
nizsze. To oznacza, ze mamy spory potencjat
rozwojowy.

Wzrost przychodow

W jednej z naszych wczesniejszych rozméw
mowit Pan, ze polski rynek jest mocno rozpro-
szony. Czy ten obraz sie zmienia?

Na poziomie europejskim widzimy postepuja-
ca konsolidacje. Natomiast w Polsce sytuacja
jest odwrotna — rynek wrecz dalej sie rozpra-
sza. Pojawia sie coraz wiecej graczy, bo poten-
cjat jest wyrazny. Konsolidacja to raczej temat
na przysztos¢. Owszem, sg przykfady — ostat-
nio firma Boels przejeta firme Riwal — ale jed-
noczesnie rosnie liczba nowych firm, a do tego
rozwijaja sie mniejsi gracze.

Grupa Kiloutou w ubiegtym roku odnotowata
wzrost obrotow o 3%. W planach jest podwo-
jenie przychodéw do 2030 roku. Jak wyglgda
sytuacja w Polsce?

Kiloutou Polska jako czes¢ Grupy wpisuje sie
w te strategie. Oczekuje sie od nas podobnych
wzrostow. Rok 2024 byt dla nas rokiem wzro-
stu, cho¢ nie takiego, jaki planowalismy. Trzeba
uczciwie powiedzie¢, ze byt to trudny rok dla
catego rynku rentalowego.

i ambitne cele na przysztosc

W 2024 roku Grupa Kilo-

w pierwszej trojce firm ren-

osiagniecia 30% udziatu

4

utou osiagnefa 3-procen-
towy wzrost przychodow,
ktore wyniosty 1,25 mld
Mimo niepewnej
sytuacji gospodarczej fir-
ma odnotowata dodatni
wynik, co — jak podkresla-
ja przedstawiciele Grupy
— potwierdza stusznosc
obranej strategii rozwoju.
Kiloutou zamierza podwo-
i¢ przychody do 2030 roku.
Kiloutou stawia na kilka
kluczowych obszaréw, kté-
re maja umozliwic realiza-
cje celow na najblizsze lata:
rozw6j miedzynarodowy,
z ambicja znalezienia sie

euro.
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talowych na kazdym ryn-
ku, na ktérym Grupa jest
obecna; inwestycje w park
maszynowy — w 2024 roku
przeznaczono na ten cel
200 mlIn euro, rozbudowa
sieci oddziatéw — po 24 no-
wych lokalizacjach w 2024
roku, planowanych jest ko-
lejne 15 w roku 2025, roz-
woj zatrudnienia — w 2024
roku do zespotu dotaczyto
1300 os6b, z czego niemal
1000 we Francji; podobny
poziom zaktadany jest na
rok nastepny.

Kiloutou rozwija kana-
ty cyfrowe z zamiarem

tego segmentu w cafo-
Sci dziatalnosci. W latach
2023-2024 sprzedaz e-
-commerce wzrosta o 44%.
Jednoczesnie firma anga-
Zzuje sie w dziatania pro-
srodowiskowe, redukujac
emisje CO2 — do 2030 roku
planuje zmniejszy¢ emisje
bezposrednia o 42%, a po-
srednia o 25%. Dowodem
rosnagcego  zainteresowa-
nia klientéw bardziej eko-
logicznymi rozwiazaniami
jest m.in. linia sprzetu iM-
PAKT, ktérej wartos¢ wzro-
sta we Francji o 45% w cia-
gu roku.
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Pawet Gonda, dyrektor zarzqdzajqcy
Kiloutou Polska.

A jak wyglqdato pierwsze pétrocze 2025 roku?
Byto stabe. Odczuwalna jest tzw. luka inwe-
stycyjna. Widzimy opdzZnienia, brak nowych
projektow, co potwierdzaja tez generalni wyko-
nawcy. Mimo to, portfele zaméwien tych firm sa
pokazne, a wiele projektéw ma ruszy¢ w drugiej
potowie roku. Czekamy na ich wejscie w faze fi-
zycznej realizacji. To daje nadzieje.

Ta inwestycyjna luka dotyczy gtéwnie duzych
projektow, czy takze mniejszych, lokalnych in-
westycji?

Gtéwnie duzych. Rynek lokalny ma mniejszy
udziat w catkowitych nakfadach, ktére nas in-
teresuja. Gdy brakuje duzych, ogélnopolskich
projektéw, wptywa to bezposrednio na nasza
dziatalnos¢. Liczymy, ze impulsem bedg inwe-
stycje rzadowe. To one powinny napedzi¢ sek-
tor w kolejnych kwartatach.

Jakq pozycje zajmuje dzis Kiloutou na polskim
rynku wynajmu?

Obecnie jesteSmy na 4. miejscu. Cel sie jednak
nie zmienia. Pierwsza tréjka to minimum, a na-
wet — powiedziatbym — obowiazek. Realnie mie-
rzymy w pierwsza dwojke.

Mamy jasno okreslony plan wzrostu organicz-
nego, ale réwniez jesteSmy otwarci na akwizy-
cje. Polska to mtody rynek, wiec pod wzgledem
przejec jest trudniejszy. Dokfadnie go analizu-
jemy, ale mamy ograniczona liczbe potencjal-
nych firm, z ktérymi mozna rozmawia¢. Grupa
Kiloutou ma w tym doswiadczenie — niedawno
sfinalizowalismy kolejne przejecie we Francji,
wczesniej byty tez zakupy w Hiszpanii. Akwizy-
cje to dla nas realny kanat rozwoju.

A co oznacza dla Was rozwéj organiczny?
Dwa gtéwne kierunki. Po pierwsze — rozwoj
geograficzny, czyli otwieranie nowych oddzia-
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fow, tak aby pokry¢ mape Polski nasza siecia. Po
drugie — poszerzenie oferty. Dzi$ nie mamy jesz-
cze tak szerokiego portfolio jak najwieksi gracze
na rynku. Pracujemy nad tym, zeby to zmienic
i wzmocnic nasza pozycje

Czy wciqz jest miejsce dla nowych graczy na
rynku wynajmu w Polsce? Przyktadowo coraz
wiecej firm zajmujqcych sie sprzedazq sprzetu
rozwija takze dziatalnos¢ rentalowq.

Faktycznie obserwujemy, ze firmy sprzedazowe
coraz czesciej buduja wiasne dziaty wynajmu. To
zrozumiate — idea rentalu zyskuje na popularnosci,
nie tylko w naszej branzy. Prosze spojrze¢ chocby
na rynek samochodéw osobowych — tam tez co-
raz wiecej ludzi nie kupuje, tylko wynajmuje.

W duzych miastach to wrecz koniecznosé. Kosz-
ty nieruchomosci sa tak wysokie, ze po prostu
nie optaca sie trzymac wtasnego sprzetu. A cze-
sto zwyczajnie nie ma na to miejsca. | to wasnie
jedna z gtéwnych przyczyn, dla ktérych wyna-
jem ma przysztos¢ — szczegélnie w warunkach
miejskich. Wraz z dalszym wzrostem kosztéow
posiadania zjawisko to sie bedzie nasilac.

A jak zorganizowany jest dzis rynek wynajmu
w Polsce w poréwnaniu do rynkéw zachodnich?
W Polsce wciaz jest bardzo duzo dziatah reak-

tywnych. Czesto kontakt z klientem wynika
z nagtej potrzeby, a nie z planowania. We Fran-
cji, z ktéra czesto poréwnuje nasza sytuacje,
wszystko jest zaplanowane z duzym wyprze-
dzeniem. Dodatkowo koszty sa znane, a procesy
przewidywalne.

U nas nadal brakuje takiego spokojnego prowa-
dzenia projektow. Oczywiscie nie chce, zeby to
zabrzmiato krytycznie — naprawde jestesmy co-
raz lepsi. Ale potencjat do poprawy wciaz jest
spory. Brak planowania prowadzi do dezorga-
nizacji, ktora w efekcie generuje wyzsze koszty
— chociaz na pierwszy rzut oka moze sie wyda-
wag, ze jest taniej.

Brzmi jak bariera dla dalszego rozwoju rynku...
Doktadnie. Trudno zbudowac prawdziwe part-
nerstwo, jesli wszystko jest robione w ostatniej
chwili. Jesli klient planuje z nami wspétprace
z wyprzedzeniem, jesteSmy w stanie zagwaran-
towac dostawe konkretnego sprzetu w konkret-
nym czasie. Ale jesli kontakt nastepuje w trybie
»Na juz”, a my nie mamy tego zaplanowanego,
po prostu moze sie okazac, ze danej maszyny
nie ma.

Warto pamietac, ze umowy ramowe nie zobo-
wiazuja firmy rentalowej do zapewnienia do-
stepnosci konkretnego sprzetu. Takie gwarancje

rozmowa miesiac d

pojawiaja sie dopiero przy umowach z konkret-
na data dostawy. Dlatego wazne jest wczesniej-
sze ustalanie harmonogramow.

Wspomniat pan o potrzebie dtugofalowego pla-
nowania. Czy brak takiego podejscia wptywa
na jakos¢ wspétpracy?

Tak. Reaktywnos$¢ oznacza, ze czesto poswieca-
my ogrom czasu na reorganizacje, przektadanie,
dopasowywanie. Tymczasem —i tego nauczytem
sie w Grupie Kiloutou — bardziej zorganizowane
rozwigzania, cho¢ moga wydawac sie drozsze na
poczatku, w ostatecznym rozrachunku sa tan-
sze. Bo wszystko dziata ptynnie, dane sa dostep-
ne, decyzje szybsze. Czas, ktéry inwestujemy
w przygotowanie, zwraca sie wielokrotnie.

To jeszcze na koniec: jak dzis wyglgda Kiloutou
Polska w liczbach?

Dziatamy dzi$ poprzez 39 oddziatéw w catej
Polsce. Mamy okoto 20 tysiecy jednostek sprze-
towych — wliczajac w to maszyny do prac
ziemnych, urzadzenia do pracy na wysokosci,
elektronarzedzia do prac remontowych i ogro-
dowych, a takze sprzet eventowy i inne. Nasz
park maszynowy jest bardzo zr6znicowany.

Dziekujemy za rozmowe.

MAGLIFT

Bez wzgledu na to, jak wymagajace s3 twoje potrzeby,
MAGLIFT jest najlepszym sprzymierzencem wozkéw
widlowych w przewozeniu materiatéw i towarow w
przemysle lub logistyce. Ta solidna opona charakteryzuje
sie duza no$noscia i oferuje wyjatkowy komfort. MAGLIFT
wykazuje doskonala odpornoé¢ na przecigcia oraz inne
rodzaje uszkodzen, co zapewnia dtuga zywotnos¢ opony.
Jej wzmocniona konstrukcja eliminuje ryzyko poslizgu, a
specjalny ksztatt stopki upraszcza montaz na obreczy.
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MAGLIFT to odpowiedz BKT na wszelkie potrzeby
zawigzane z przewozeniem i podnoszeniem w magazynie.

Odkryj game
opon BI

GROWING TOGETHER

BEINCOEE bkt-tires.com

DYSTRYBUTOR W POLSCE  Agro-Rami Ranis i Wspolnicy Sp. z 0. o.
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Koncepcje poprawy
widocznosci i kontroli
otoczenia maszyn

Place budowy to Srodowiska o duzej

dynamice i ztozonosci, w ktérych jednym

z kluczowych aspektow jest zapewnienie
bezpieczenstwa ludzi i sprzetu. W odpowiedzi
na te wymagania rosnie zastosowanie

systemow wspomagajacych, w tym rozwiazan
opracowanych przez Brigade Electronics,
zaprezentowanych podczas targow Bauma 2025.

ednym z gtéwnych zagad-
nien zwiagzanych z bezpie-
czenstwem na budowie
tzw. martwe strefy wokét
maszyn. Firma Brigade przed-
stawita system Backeye360 Al,
ktory za pomoca kamer i algo-
rytméw sztucznej inteligencji
tworzy widok 360° wokét po-
jazdu, wspomagajac operato-
row w manewrowaniu i ogra-
niczajac ryzyko kolizji.
W kontekscie hatasu, Brigade
pokazato rozwigzanie bbs-tek
White Sound — system sygna-
féw cofania o zmiennej czesto-
tliwosci, ktére maja byc lepiej
styszalne w trudnych warun-
kach akustycznych, a przy tym
mniej uciazliwe dla otoczenia.

Zastosowanie sztucznej
inteligencji

Nowoscia sa takze systemy
oparte na analizie obrazu. Ka-
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mery MDR Al monitorujg stan
kierowcy, wykrywajac objawy
zmeczenia lub dekoncentracji
i uruchamiajac stosowne aler-
ty. Technologia ta umozliwia
tez identyfikacje obiektow i sy-
tuacji niebezpiecznych w oto-
czeniu pojazdu.
Urzadzenie Al Box umozliwia
rozszerzenie funkcjonalnosci
istniejacych systeméw wizyj-
nych. Umozliwia ono analize
obrazu z kamer i identyfikacje
potencjalnych zagrozen bez
koniecznosci wymiany catego
systemu monitoringu.
Brigade zaprezentowato row-
niez mobilne systemy reje-
stracji wideo (MDR), stuzace
do nadzoru placéw budowy.
Umozliwiaja one zdalny dostep
do nagran w czasie rzeczywi-
stym, co moze wspierac dziata-
nia zwiazane z ochrong mienia
i kontrola operacyjna. |
HD
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Scanclimber

SC2500 — nowa platforma
robocza na maszcie

Scanclimber wprowadzit na rynek nowy model
platformy roboczej SC2500, przeznaczonej

do prac elewacyjnych, wykonczeniowych

i renowacyjnych. Maszyna zostata zaprojektowana
z mysla o tatwej adaptacji do réznych zastosowan
oraz ograniczeniu kosztow eksploatacji.

latforma SC2500 dostepna

jest w dwéch konfiguracjach

— jednomasztowej o dfugo-
$ci do 7 m i udZzwigu 1340 kg oraz
dwumasztowej, ktéra moze osia-
gac dfugosc¢ do 24,6 m i udzwig do
2780 kg. Obie wersje umozliwiaja
transport ludzi i materiatéw na wy-
sokos¢ do 100 m.

— To rozwiqzanie zaprojektowane
zmyslq o sprawnej i bezpiecznej pra-
¢y na wysokosci — informuje produ-
cent. Urzadzenie osigga predkosc
podnoszenia 8,4 m/min, co po-
zwala na szybkie przemieszczanie
sie miedzy poziomami roboczymi.
System modutowy umozliwia do-
stosowanie platformy do konkret-
nych warunkéw na budowie.
SC2500 spefnia normy bezpieczen-
stwa EN1495, obowiazujace dla
masztowych platform roboczych.
Na wyposazeniu znajduja sie m.in.
hamulec bezpieczeristwa i systemy
awaryjne, ktére maja zapobiec nie-
kontrolowanemu opadaniu.

Producent podkresla fatwosc
montazu — do ztozenia i urucho-
mienia platformy wystarcza dwie
osoby, co skraca czas przygotowa-
nia do pracy.

Dzigki solidnej konstrukcji urzadze-
nie moze by¢ uzywane w dtugo-
trwatych projektach bez czestych
przestojow serwisowych. Platfor-
ma znajduje zastosowanie w wielu
dziedzinach. W budownictwie wy-
korzystywana jest m.in. do tynko-
wania, malowania, montazu okien,
balustrad czy izolacji. W przemysle
przydaje sie przy instalacji elewacji
prefabrykowanych oraz pracach
konserwacyjnych.

— Kompaktowa konstrukcja SC2500
sprawdza sie takze w ciasnej zabu-
dowie miejskiej — dodaje Scanclim-
ber. Generalnie model SC2500 sta-
nowi alternatywe dla tradycyjnych
rusztowan, oferujac wieksza mo-
bilnos¢, lepsza ergonomie pracy
i mozliwos¢ ograniczenia kosztéw
robocizny. [ |



. Ritchie Bros/Mascus

temat miesiac d

Ostroznie na rynku wtornym

Pierwszy kwartat 2025 roku przyniost umiarkowany
optymizm na rynku uzywanego sprzetu ciezkiego
w Europie. Mimo trwajacej niepewnosci w sektorach
budowlanym i rolniczym, dane zebrane przez
Ritchie Bros i portal Mascus wskazuja na stabilizacje
popytu w niektorych segmentach oraz wyrazne
zmiany w zachowaniach zakupowych klientow.

Budownictwo: mniej nowych
inwestycji, wiekszy popyt
na starsze maszyny

W segmencie koparek gasienico-
wych sprzedaz w Europie spadta
z 351 do 336 sztuk, co oznacza
okoto 4% spadek rok do roku.
Klienci czesciej wybierali maszyny
starsze i bardziej wyeksploatowa-
ne - mediana wieku wzrosta z 8 do
9 lat, a liczba motogodzin z 5927
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do 6897. — Kupujqcy decydujq sie na
starszy sprzet, co pokazuje ostroz-
nos¢ wobec inwestycji w nowsze ma-
szyny —zauwazajq autorzy raportu.
Mediana ceny sprzedazy spadfa
z 32 699 do 28 610 euro. Najcze-
Sciej sprzedawanymi markami byty
Komatsu, JCB i Kubota. Najpopu-
larniejszym modelem byt Kubota
KX080-4 (mediana ceny: 23 805
euro). Najwiecej transakcji zawarto
w Wielkiej Brytanii, Hiszpanii i Belgii.
Z kolei rynek wozidet przegubo-
wych okazat sie odporniejszy na
niekorzystne warunki gospodar-
cze. W pierwszym kwartale sprze-
dano 52 maszyny — o 18% wiecej
niz rok wczesniej. Wzrosty réwniez
ceny —mediana wzrostaz 46 617 do
72 717 euro (wzrost o 56%). Klienci
wybierali nowszy sprzet — mediana
wieku spadfa z 14 do 11 lat. — Na-
bywcy inwestujq w sprzet wyzszej
jakosci z myslq o intensywnym uZyt-
kowaniu — podkreslono w analizie.

Najczesciej kupowanym modelem
byt Volvo A30G, a najpopularniej-
szymi markami - Volvo, Bell i Ko-
matsu. Wiekszos¢ wozidet sprze-
dano lokalnie, w tym samym kraju,
co moze Swiadczy¢ o praktycznym
podejsciu klientow i checi oszczed-
nosci na transporcie.

Rolnictwo: rézne strategie,
wschéd Europy wybiera
starszy sprzet

W segmencie ciagnikéw rolniczych
sytuacja byta stabilna. Mediana
ceny wzrosta z 34 609 do 36 116
euro, a liczba sprzedanych maszyn
wzrosta az o0 39%. Mediana wieku
pozostata na poziomie 11 lat, a me-
diana motogodzin wyniosta 5834.
Sprzet trafiat gtéwnie do klientow
w Niemczech, Wtoszech, Hiszpa-
nii i Polsce. Najlepiej sprzedajacy-
mi sie markami byty Fendt, John
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Deere i New Holland. — Kupujqcy
preferujq trwate maszyny wysokiej
jakosci, nawet pod presjq finansowq
— wskazano w raporcie.

W Europie Zachodniej dominowat
popytnamaszyny mfodszeidrozsze,
natomiast rynki wschodnie koncen-
trowaty sie na bardziej przystepnych
cenowo ciggnikach uzywanych.
Duzym zaskoczeniem byt wzrost
sprzedazy kombajnéw zbozowych,
ktoérych liczba wzrosta z 7 do 20
sztuk rok do roku. Jednoczesnie
sprzedawane maszyny byty znacz-
nie starsze — mediana wieku wzro-
staz 7 do 11 lat, a mediana motogo-
dzin z 1817 do 2447. Mediana ceny
spadfa o 55% —z 150 975 do 67 326
euro. — Nabywcy stawiajq na przy-
stepnos¢ cenowq kosztem najnow-
szych technologii — ocenili analitycy.
Najwiecej kombajnéw trafito do
klientéw w Niemczech, Francji
i Wioszech. Na liscie najczesciej
sprzedawanych marek znalazty sie
Claas, Fendt i Deutz-Fahr — ta ostat-
nia po raz pierwszy wyprzedzita
John Deere.

Réwnie pozytywnie prezentowat
sie rynek pras rolniczych. Liczba
transakcji wzrosta o 50%, a me-
diana ceny z 9030 do 12 243 euro
(wzrost o 36%). Sprzedawano ma-
szyny nieco mfodsze niz przed ro-
kiem — mediana wieku wyniosta 11
lat (rok wczesniej - 12 lat). 72% pras
trafifo do nabywcéw w tym samym
kraju. Najczesciej wybierano marki
Claas, John Deere i Krone. — Dane
mogq Swiadczyé o odroczonych
wczesniej inwestycjach i powrocie
zaufania do segmentu — stwierdzo-
no w raporcie.

Whioski: rynek elastyczny,
ale wciaz ostrozny

Cho¢ dane z pierwszego kwartatu
2025 roku pokazuja wyrazne rézni-
ce miedzy segmentami, kilka tren-
dow jest wspélnych. Klienci nadal
ostroznie podchodzg do zakupoéw,
co widac po wiekszym zaintereso-
waniu starszym, ale sprawdzonym
sprzetem. Jednoczesnie w wybra-
nych segmentach — takich jak wozi-
dfa przegubowe czy prasy — rosnie
gotowosc do inwestowania w now-
sze maszyny. — Rynek spowalnia, ale
sie dostosowuje — podsumowano
w raporcie. — Kupujqgcy sq bardziej
selektywni i doktadnie analizujq re-
lacje ceny do wartosci uzytkowej. Wl
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- podczas eRobocze Show w-Lubieniu Kujawskim. - - e

e

Granit Parts Czesci Zamienne

Nowy kierunek, nowe mozliwosci

Granit Parts, znany dotychczas jako silny gracz w sektorze rolniczym, zdecydowanie
zaznacza swojg obecnos¢ na rynku czesci do maszyn budowlanych. Firma

nie tylko prezentuje szeroki asortyment czesci i komponentéw, ale rowniez
aktywnie buduje swoja marke w nowym segmencie. Realizacji tego celu stuzyta
m.in. podczas majowej edycji eRobocze Show w Lubieniu Kujawskim.

Kompleksowa oferta

Asortyment firmy Granit Parts
Czesci Zamienne dedykowany do
maszyn budowlanych i tadowarek
teleskopowych obejmuje szereg
kluczowych kategorii. Istotnym
elementem oferty jest hydraulika
sitowa, oparta na komponentach
renomowanych marek: Bosch Re-
xroth, Parker, Argo-Hytos; czesci
do osi: Dana Spicer, ZF, Carraro;
czesci do silnikéw Deutz, Yanmar
i inni; cho¢ firma rozwija wspo6t-
prace réwniez z polskimi produ-
centami osprzetu roboczego. —

Posiadamy réwniez szerokq game
elementow eksploatacyjnych: wszel-
kiego rodzaju oswietlenie, filtry,
oleje, smary, czy elementy gumowe
typu ggsienice. Dla zapewnienia
ergonomii i komfortu operatoréw
oferujemy linie wtasnych siedzen
przeznaczonych do maszyn bu-
dowlanych, jak réwniez rolniczych
- zgodnie z zapowiedzig: stawia-
my mocno na komfort i ergonomie
operatoréw — tlumaczy Michat
Dworzynski, menedzer produkto-
wy Granit Parts Czesci Zamienne
odpowiedzialny za obszar maszyn
budowlanych.

fot. Granit Parts Czesci Zamiel

Struktura dziatu budowlanego
i kanaty dystrybucji

Oczywiscie nie sposéb bytoby
mowic o rozwoju w tym segmen-
cie rynku bez niezwykle istotnego
doradztwa technicznego oraz sze-
rokiego asortymentu, ktéry jest
stale poszerzany oraz dostosowy-
wany do potrzeb rynku lokalnego.
Obecnie dziat budowlany w Granit
Parts odpowiada za rozwdj oferty,
dostosowanie cen do polskiego
rynku oraz wsparcie techniczne.
Firma dysponuje przy tym okaza-
tym magazynem w podpoznan-

Granit Parts — 20 lat w Polsce, czes¢
100-letniej Grupy Fricke (1,4 mld
euro obrotu rocznie). Specjalizacja:
czesci i doradztwo techniczne do
maszyn rolniczych i budowlanych.



Jubilaci z Sadow

Granit Parts CzeSci Zamien-
ne jest czescia Fricke Holding
GmbH, ktéry w 2023 roku
obchodzit stulecie istnienia.
Podpoznanska spétka z kolei
w tym roku obchodzi 20-lecie
swojej dziatalnosci.

Grupa zatrudnia ponad 4000
pracownikéw, a w ubiegtym
roku osiagneta obrét w wyso-
kosci 1,4 mld euro. Wigkszos¢
tej kwoty pochodzi ze sprzeda-
2y czesci zamiennych i wypo-
sazenia do maszyn rolniczych
i budowlanych.

Granit Parts posiada zespof
specjalistéw zajmujacych sie
hydraulika, mechaniczna ob-
stuga silnikéw i elektronika.
Dzieki temu moze dostarczac
czesci oraz wspierac¢ dileréow
w naprawach bardziej ztozo-
nych systemow. Atutem firmy
jest szeroka oferta i wsparcie

skich Sadach oraz centrala w Niem-
czech, skad dostawy do klientéw
odbywaija sie szybko, czesto juz na
nastepny dziei. — Dystrybucja pro-
duktéw odbywa sie gtéwnie bezpo-
Srednio do klientéw. Trzeba oczywi-
Scie przy tym dodac, iz kazdy z nich
moze liczy¢ na wsparcie ze strony
sztabu ludzi, ktéry zapewnia nie-
zbedne wsparcie techniczne — wy-
jasnia Karol Bobrowski, specjalista
w zakresie maszyn budowlanych,
w Granit Parts.

Oferta firmy w segmencie budow-
lanym stanowi obecnie okoto 5-10
proc. catego asortymentu. W Niem-
czech i Europie Zachodniej Granit
Parts posiada znacznie wigksza ska-
le dziatalnosci, z codziennym wysy-
taniem tysiecy paczek. — W Polsce
Granit jest znany przede wszystkim
w sektorze rolniczym, ale staramy sie

doradcze, ktére zapewnia
klientom. Klienci oczekuja nie
tylko produktéw, ale takze fa-
chowej pomocy, dlatego Gra-
nit Parts ktadzie duzy nacisk na
doradztwo techniczne.

W Polsce firma dysponuje ze-
spotem 10 doswiadczonych
doradcéw technicznych oraz
15 energicznych przedstawi-
cielihandlowych, ktérzy kazde-
go dnia utrzymuja bezposredni
kontakt z tysiacami aktywnych
klientow. Celem firmy jest jak
najlepsze dopasowanie oferty
do specyfiki lokalnych rynkéw
— dlatego kftadzie ogromny
nacisk na Scista wspotprace
miedzy regionalnymi magazy-
nami, m.in. w Polsce i Niem-
czech. Taka strategia pozwala
elastycznie reagowac na po-
trzeby klientéw i zapewniac im
najwyzszy poziom obstugi.

zwigkszy¢ rozpoznawalnos¢ w bran-
Zy budowlanej. Przynosi to coraz
lepsze efekty, skoro na skorzystanie
z naszych ustug decydujq sie m.in.
globalni partnerzy, tacy jak np. Stra-
bag — méwi Michat Dworzyniski. Fir-
ma nie planuje tworzenia odrebnej
marki dla maszyn budowlanych,
dziatajac pod szyldem Granit.

W sklepach Granit Parts dostepne
sg czesci do maszyn budowlanych,
cho¢ ekspozycja tych produktow
jest na razie ograniczona. Firma
planuje wprowadzenie baneréw
i regatow, ktére zwieksza widocz-
nos¢ oferty budowlanej. — Ofero-
wane przez nas elementy hydrau-
liki sq juz na rynku polskim dobrze
znane, ale inne produkty budow-
lane jeszcze nie sq wystarczajgco
wyeksponowane — zauwaza Karol
Bobrowski. |

Cho Young-cheul, prezes
i dyrektor generalny
HD Hyundai XiteSolution.

HD Hyundai

temat miesiac d
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Potaczenie sit w sektorze
sprzetu budowlanego

HD Hyundai Construction Equipment i HD Hyundai
Infracore ogtosity potaczenie, w wyniku ktérego
powstanie nowy podmiot — HD Construction
Equipment. Fuzja wejdzie w zycie 1 stycznia 2026

roku. Zgodnie z zapowiedzig, nowa firma bedzie
dziata¢ pod dwiema markami: Hyundai i Develon, a jej
skonsolidowane przychody maja wynies¢ 6,15 mid USD.

ecyzje o potaczeniu za-
twierdzono podczas po-
siedzen zarzadéw obu
spotek 1 lipca 2025 roku. Kolejnym
krokiem bedzie nadzwyczajne wal-
akcjonariuszy
zaplanowane na 16 wrzesnia oraz
wymagane przeglady regulacyjne.
Nowa struktura ma umozliwic lep-

ne zgromadzenie

sze dostosowanie sie¢ do zmiennych
warunkéw rynkowych i rosnacej
konkurencji. W komunikacie pod-
kreslono, ze fuzja ma na celu po-
prawe efektywnosci operacyjnej,
obnizenie kosztéw oraz rozwoj
technologiczny.

HD Construction Equipment zamie-
rza rozwina¢ dziatalnos¢ w trzech
gtéwnych obszarach: maszyn bu-
dowlanych,  produkcji  silnikow
i ustug posprzedazowych. Firma
planuje takze zwiekszyc skale dziata-
nia poprzez specjalizacje zaktadéw
w réznych regionach i poszerzenie
oferty o sprzet kompaktowy, co po-
zwoli objac caty zakres maszyn — od
matych po najwigksze modele.
Elementem strategii bedzie takze
rozwoj elektryfikacji, automaty-
zacji i inteligentnych rozwiazan,
przy wykorzystaniu zintegrowa-
nych struktur badawczo-rozwo-

jowych. Szczegélny nacisk pofo-
zono na zwiekszenie przychodoéw
z obstugi serwisowej oraz wymia-
ny czesci.

Celem HD Construction Equip-
ment jest osiagniecie przychodéw
na poziomie 11 mld USD (14,8 bIn
KRW) do 2030 roku.

Fuzja zostanie przeprowadzona
poprzez wymiane akcji — za kazda
akcje zwykta HD Hyundai Infracore
akcjonariusze otrzymaja 0,1621707
akcji nowej sp6tki. — Ta fuzja bedzie
motorem zréwnowazonego wzrostu
dziatu sprzetu budowlanego HD Hy-
undai, pomagajgc nam wzmocni¢
pozycje na rynku globalnym i sta-
nowi wazny krok w rozwoju korean-
skiej branzy maszyn budowlanych
— powiedziat Cho Young-cheul,
prezes i dyrektor generalny HD Hy-
undai XiteSolution. |

STAI-HURT

Producent lemieszy ze stali

HARDOX*

do wszystkich typéw maszyn budowlanych

ul. Gtéwna 136, 58-410 Marciszow

tel. 75-74-10-358
e-mail: biuro@stal-hurt.com
www.stal-hurt.com
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Jungheinrich Polska

fot. JungheinrichiPolska

W modelu ,as-a-service”

]
S
=5
S
o
<
&2
S
=
D
3
=
1
L

S
2
Q2

o
<
=
S

=
3
S

S
S
L

Wynajem wozkow widtowych przestaje by¢ rozwigzaniem tymczasowym, a staje sie strategicznym elementem
zarzadzania flota — mowi przedstawiciel Jungheinrich Polska. Firma dysponuje jedna z najwiekszych flot

na rynku i stawia na elastycznos¢, nowoczesne technologie oraz kompleksowe wsparcie serwisowe,

o czym mowi Katarzyna Ciostek, ktora petni role menedzera dziatu wynajmu krétkoterminowego.

Jak duzym parkiem maszynowym
dysponuje Jungheinrich w zakresie
wynajmu?

Dysponujemy jednym z najwiek-
szych i najbardziej zr6znicowanych
parkéw maszynowych na rynku.
Oferujemy szeroka game urzadzen
— od wo6zkéw unoszacych i widto-
wych, po sprzet specjalistyczny.
Nasza flota jest stale modernizowa-
na i dostosowywana do zmieniaja-
cych sie potrzeb klientow, zaréwno
pod wzgledem technologicznym,
jak i operacyjnym.

Co wyréznia waszq oferte na tle
konkurencji?

Nasza sita jest kompleksowosc
i elastycznos¢. Oferujemy zaréw-
no wynajem krétkoterminowy, jak
i dtugoterminowy, z mozliwoscia
dostosowania warunkéw umowy
do indywidualnych potrzeb klien-
ta. Klienci cenia nas za dostep do
nowoczesnych technologii, takich
jak baterie litowo-jonowe, syste-
my wspomagania operatora czy
rozwigzania zwiekszajace bezpie-
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czenstwo pracy. Dodatkowo za-
pewniamy pefne wsparcie serwi-
sowe i doradcze na kazdym etapie
wspotpracy.

Jakie zaplecze serwisowe oferujecie
klientom?

Nasze zaplecze serwisowe to je-
den z kluczowych filaréw dziatal-
nosci. Dysponujemy rozbudowa-
na siecia punktéw wynajmu oraz
najwiekszym na rynku zespotem
mobilnych technikéw
wych, ktérzy sa w stanie szybko
reagowac¢ na potrzeby klientéw
— w wiekszosci przypadkéw juz
w ciggu 4 h od zgfoszenia. Kazdy
z naszych technikéw posiada od-
powiednie wyposazenie i dostep
do czesci zamiennych, co pozwa-
la na sprawne usuwanie usterek
i minimalizowanie
operacyjnych.

serwiso-

przestojow

Jak zmienia sie rynek wynajmu
w Polsce?

Rynek wynajmu w Polsce dyna-
micznie sie rozwija. Coraz wigcej

firm traktuje wynajem nie jako
rozwiazanie tymczasowe, lecz jako
strategiczne narzedzie zarzadza-
nia flota. Widzimy rosnace zainte-
resowanie elastycznymi formami
wspotpracy, ktére pozwalaja na
szybkie dostosowanie sie do zmie-
niajacych sie warunkéw rynko-
wych, sezonowosci czy wzrostu
zapotrzebowania.

Czy dominuje wynajem krétko- czy
dtugoterminowy?

Oba modele maja swoje miejsce
na rynku. Wynajem krétkotermi-
nowy sprawdza sie w sytuacjach
nagtych, sezonowych lub przy
projektach o ograniczonym cza-
sie trwania. Z kolei wynajem dtu-
goterminowy to rozwigzanie dla
firm, ktére szukaja stabilnosci,
przewidywalnych kosztéw i kom-
pleksowej obstugi przez caty okres
uzytkowania sprzetu. W praktyce
coraz czesciej obserwujemy takze
modele hybrydowe, taczace zalety
obu podejsc.

Jakie sq nastroje klientow wzgle-
dem inwestycji w park maszynowy?
Zdecydowanie pozytywne. Klienci
coraz czesciej wybieraja wynajem
jako sposéb na ograniczenie inwe-
stycji  kapitatowych, zwigkszenie
elastycznosci operacyjnej i dostep
do najnowszych technologii bez
koniecznosci ich zakupu. Wynajem
pozwala réwniez na lepsze plano-
wanie budzetu i ograniczenie ryzy-
ka zwigzanego z utrzymaniem floty.

Jak bedzie rozwijat sie rynek w naj-
blizszych latach?

Spodziewamy sie dalszego wzrostu
znaczenia wynajmu jako ustugi.
Kluczowe kierunki rozwoju to auto-
matyzacja, integracja z systemami
zarzadzania magazynem oraz roz-
woj ustug cyfrowych wspierajacych
zarzadzanie flota. Firmy beda coraz
czesciej wybierac model ,,as-a-servi-
ce”, ktéry zapewnia nie tylko sprzet,
ale réwniez kompleksowe wsparcie
operacyjne i technologiczne.

Dziekujemy za rozmowe.



Najnowoczesniejsze stanowisko
testowe Bosch Rexroth SSTB-220

juz w Polsce

Stanowisko SSTB-220 do testowania
pomp i silnikéw hydraulicznych —
umozliwia weryfikacje pracy jednostek
ttoczkowych i promieniowych w
uktadach otwartych i zamknietych,
przy petnym zakresie obcigzen,
cisnien i predkosci obrotowych.

fot. Banat

W firmie Banat — Centrum Napraw Hydrauliki Sitowej — uruchomiono wtasnie najnowoczesniejsze

w Polsce stanowisko testowe Bosch Rexroth SSTB-220. To jedyny tak zaawansowany technologicznie
system testujacy dostepny dzis na rynku krajowym, przeznaczony do pomiaréw parametrow pomp
i silnikow hydraulicznych w warunkach zgodnych z fabrycznymi specyfikacjami. Uruchomienie

tej stacji testowej to nie tylko krok milowy w rozwoju serwisu, ale rowniez ogromna korzysc dla
klientow koncowych, ktérzy zyskuja dostep do ustug o najwyzszym poziomie jakosci.

tanowisko SSTB-220 to spe-

cjalistyczne narzedzie prze-

znaczone do testowania
pomp i silnikéw hydraulicznych
zaréwno ttoczkowych jednostek,
jak i promieniowych — w ukta-
dach otwartych, jak i zamknie-
tych. Dzieki zaawansowane] kon-
strukcji mozliwe jest precyzyjne
sprawdzenie pracy podzespofu
w petnym zakresie dziatania: pod
obcigzeniem, przy réznych cisnie-
niach, w warunkach maksymalne-
go przeptywu, a takze przy mini-
malnej i maksymalnej predkosci
obrotowej watka. Wszystko od-
bywa sie zgodnie ze specyfikacja
producenta i opiera sie na otrzy-
manych dedykowanych nasta-
wach z firmy Bosch Rexroth. To nie
jest test majgcy wykrywac btedy —
to etap potwierdzajacy, ze kazda
zregenerowana jednostka w pet-
ni spetnia zatozone parametry
fabryczne. Dla serwisu Banat to
standard. Dla klienta — pewnos¢,
Zze otrzymuje podzesp6t gotowy
do pracy od razu po montazu.
Wiasnie ta pewnos¢ stanowi jed-
na z najwiekszych korzysci dla
uzytkownika. Naprawiona pom-
pa lub silnik hydrauliczny moze
by¢ bezposrednio montowany

w maszynie, bez koniecznosci
dodatkowych regulacji czy préb
eksploatacyjnych. Montaz prze-
biega szybciej, a ryzyko prze-
stojow — znacznie sie zmniejsza.
Dla wielu klientéw oznacza to
oszczedno$¢ czasu, eliminacje
niepotrzebnych kosztéw i przede
wszystkim komfort pracy z kom-
ponentem, ktérego stan tech-
niczny jest potwierdzony na po-
ziomie laboratoryjnym.
Integralna czescig procesu testo-
wego jest dokumentacja. Kazda
jednostka, ktora przechodzi test
na stanowisku SSTB-220, otrzy-
muje szczeg6towa karte testowa
— profesjonalny raport zawiera-
jacy wykresy i dane potwierdza-
jace prawidfowa prace uktadu.
To dokument, ktéry klient moze
dotaczy¢ do historii serwisowej
maszyny lub wykorzysta¢ jako
potwierdzenie wykonanej na-
prawy w ramach wewnetrznych
procedur eksploatacyjnych. Dla
wielu firm to takze gwarancja
spetnienia wymagan audytowych
i jakosciowych.

Wdrozenie stacji SSTB-220 to
efekt konsekwentnie realizowa-
nej strategii rozwoju firmy Banat,
ktéra od lat inwestuje w najno-

woczesniejsze rozwigzania tech-
nologiczne w dziedzinie hydrau-
liki sitowej. Dziatalnos¢ serwisu
opiera sie na pefnej zgodnosci
z procedurami OEM, co oznacza,
ze kazdy proces — od demontazu
i oceny uszkodzen, po regenera-
cje i test koncowy — realizowany
jest wedtug standardéw produ-
centéw jedostek. Firma nie szuka
uproszczen i nie idzie na kom-
promisy, jesli chodzi o jakosc.
Zamiast tego stawia na przejrzy-
stos¢, precyzje i odpowiedzial-
nos¢ wobec klienta.

BANAT

EEAWIS MASZYHN

Regeneracja RS
i naprawa pomp " ESEEEE
icznych 2 oy

hydraul

OwWe

Tel. 500 203 400

Nowoczesne zaplecze techniczne,
wiasny dziat obrébki skrawaniem,
szeroki magazyn czesci zamien-
nych oraz zesp6t doswiadczonych
specjalistow pozwalaja firmie Banat
realizowaé nawet najbardziej wy-
magajace zlecenia w krétkim czasie
— bez utraty kontroli nad jakoscia.
Uruchomienie stacji testowej Bosch
Rexroth SSTB-220 nie tylko wzmac-
nia pozycje serwisu, ale przede
wszystkim daje klientom konkretne
narzedzie do kontroli i planowania
—zaréwno na etapie regeneracji, jak
i p6Zniejszej eksploatacji.

{ g
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Oleje do maszyn budowlanych

Ekologia, trwatos¢ i technologie

Podczas ostatniej edycji eRobocze Show w Lubieniu Kujawskim temat olejow do maszyn budowlanych przyciagnat
spora uwage zwiedzajacych. Producenci i dystrybutorzy, tacy jak Shell Panolin, Neste i Q80Qils, zaprezentowali
najnowsze rozwiazania olejowe, ktore nie tylko chronia komponenty maszyn, ale takze srodowisko naturalne.

Shell Panolin — biodegradowalne oleje
nowej generacji

Shell Panolin to marka, ktéra nie jest nowicju-
szem na targach eRobocze Show. Przedstawiciel
firmy zaznaczyt: — Nie jesteSmy tutaj pierwszy
raz - bylismy juz na roboczych w Krzywej dwa-
-trzy razy, wczesniej tez w innych lokalizacjach
— moéwit Aleksander Zawisz, cztonek zarzadu
spotki Aldamar, dystrybuujacej oleje Shell Pa-
nolin. Ta systematyczna obecnos¢ na wydarze-
niach branzowych pokazuje, ze marka stawia
na dfugofalowa obecnos¢ w sektorze maszyn
budowlanych.

Firma Shell Panolin skupita sie na prezentacji
olejow hydraulicznych opartych na syntetycz-
nych estrach nasyconych. Jak wyjasniat Alek-
sander Zawisz: — Koncentrujemy sige na olejach
biodegradowalnych o wydtuzonych okresach
miedzy wymianami - to wartos¢ dodana dla
klienta, ktory oszczedza nie tylko pieniqdze, ale
i czas, a przy tym chroni Srodowisko naturalne.
To oleje przyjazne dla srodowiska, ktére mozna
stosowac przez 4-5 razy dtuzej niz konwencjo-
nalne oleje mineralne - czesto nawet dozywotnio
w maszynie. Koncepcja fill & forget ogranicza ko-
niecznos¢ serwisowania, przestojow i wytwarza-
nia odpadoéw.
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Shell Panolin podkresla, ze ich oleje sa szczegdl-
nie przydatne dla uzytkownikéw dziatajacych
w poblizu wéd i rezerwatéw przyrody. — Litr oleju
mineralnego moze skazi¢ nawet milion litrow wody
pitnej. Nasze oleje rozktadajq sie na wode i CO,, nie
pozostawiajqc sladu — zaznaczat ekspert.
Technologia oferuje takze konkretne korzysci
techniczne: naturalnie wysoki indeks lepkosci,
stabilnos¢ termiczna oraz zgodnos$¢ z norma-
mi takimi jak OECD 301B (biodegradowalnos¢
>60%) i aprobatami producentéw, np. Bosch
Rexroth. — Te oleje nie tylko chroniq Srodowisko,
ale i same maszyny, zapewniajqc ich wydajniejszq
i dtuzszq prace — podsumowat Zawisz.

Neste — odpornos¢ na ekstremalne warunki
i wysokie wskazniki lepkosci

Rozmowa z firmg PHU Andrzej Klimowicz roz-
poczeta sie od podkreslenia dfugiej obecnosci
marki Neste na rynku: — Od 23 lat jesteSmy bez-
posrednim dystrybutorem olejéw i smaréw Neste.
To produkty z Finlandii - najwiekszy asortyment
tego typu w Europie Pétnocnej — zwrécit uwa-
ge Adam Pawtowski, przedstawiciel handlowy
w firmie PHU Andrzej Klimowicz.

Oleje Neste zwracaja uwage duza wytrzyma-
toscia podczas pracy nawet w ekstremalnych

temperaturach. — Przyktadowo olej Neste Hy-
draulic 15 Arctic dziata od -60°C. Nasze produkty
sq wykorzystywane od chtodni przemystowych po
syberyjskie zimy — méwit Adam Pawtowski.
Kolejnym atutem jest niezalezna produkcja oleju
bazowego: — 90% oleju hydraulicznego to baza.
My jq sami produkujemy, co daje petng kontrole
nad jakosciq koficowego produktu — podkreslit
przedstawiciel firmy PHU Andrzej Klimowicz.
Neste oferuje takze wysokie wskazniki lepkosci
(nawet 190), dzieki czemu ich oleje zachowu-
ja stabilnos¢ parametréow w szerokim zakresie
temperatur. — Nie bierzemy udziatu w wojnach
cenowych. Dostarczamy klientowi jakos¢, za ktérq
stoi technologia i doswiadczenie — podsumowat
Adam Pawtowski.

Q80ils — jakos¢ potwierdzona
aprobatami OEM

Rozmowa z przedstawicielem Q8Qils roz-
poczeta sie od klarownego przedstawienia
oferty skierowanej do branzy budowlanej:
— Jesli chodzi o nasz asortyment, oferujemy pefen
pakiet - od olejow silnikowych, przez wielofunk-
cyjne i hydrauliczne, az po smary oraz ptyny chto-
dzqce — wyliczat Stawomir Malinowski, mene-
dzer regionalny w firmie Syntaco.

Aleksander Zawisz, cztonek zarzqdu spotki
Aldamar, dystrybuujqcej oleje Shell Panolin.



Juz na wstepie firma jasno pozycjonuje sie jako
kompleksowy dostawca, gotowy obstuzy¢ caty
park maszynowy klienta. Co wiecej, szybko
podkreslono kluczowe przewagi praktyczne:
— To nie tylko kwestia kompletnosci. Nasze pro-
dukty posiadajq petne aprobaty OEM od renomo-
wanych producentdw, takich jak JCB, Komatsu,
CAT, Volvo. To najlepsze potwierdzenie ich jakosci
i petnej kompatybilnosci z maszynami klasy pre-
mium — zaznaczyt Malinowski.

W ofercie Q80Qils znajduja sie kompletne ze-
stawy srodkéw smarnych - od olejéw silniko-
wych, przez hydrauliczne, po smary i ptyny
serwisowe.

ORELE

— Taka kompleksowa obstuga znaczqco upraszcza
logistyke i serwis po stronie klienta — dodat przed-
stawiciel Syntaco. Marka Q8Oils konsekwentnie
buduje swoja rozpoznawalnos¢ na rynku, m.in.
poprzez regularna obecnos$¢ na wydarzeniach
takich jak eRobocze Show.

Whioski z placu budowy

Wszyscy rozméwcy zwracali uwage na wzra-
stajaca Swiadomosc techniczng uzytkownikow.
Jak stwierdzit Adam Pawfowski z firmy PHU
Andrzej Klimowicz: — Dzisiaj wtasciciele firm bu-
dowlanych doskonale wiedzq, ze wyglqd oleju nie

www.modelerolnicze.pl
387 285|577 676 1

Metalowe modele maszyn budowlanych

Zacznij kolekcje juz dzis!

temat miesiac d

Przedstawiciele Syntaco
zaprezenowali oleje Q80ils.

Swiadczy o jego wtasciwosciach — potrzebna jest
analiza i regularna kontrola.

Podobne zdanie wyrazit przedstawiciel Shell Pa-
nolin: — Monitorowanie oleju to jak badanie krwi
u cztowieka - pozwala dostosowac eksploatacje
do realnych warunkéw pracy maszyny — zauwa-
2yt Aleksander Zawisz.

Wszystkie firmy obecne na wydarzeniu pod-
kreslaty, ze inwestycja w jakoS¢ - nawet jesli
poczatkowo drozsza - przektada sie na dfuzsza
zywotnos¢ maszyn, nizsze ryzyko awarii i mniej-
sze obciazenie srodowiska. — Oleje z aprobatami
OEM to nie koszt, to gwarancja niezawodnosci —
podsumowat przedstawiciel Q80ils. ]
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FHU Beata Palak

Jedna maszyna dziennie

Firma Handlowo-Ustugowa Beata Palak zlokalizowana w Wojstawiu, w gminie Grodkéw na Opolszczyznie,
od wielu lat Swiadczy ustugi z zakresu sprzedazy, wynajmu i serwisu uzywanych maszyn budowlanych.
Przedsiebiorstwo wyspecjalizowato sie w obstudze urzadzen renomowanych swiatowych marek, takich
jak JCB, Komatsu, Doosan czy Bobcat. Oferowany asortyment obejmuje maszyny o zr6znicowanym
przeznaczeniu, wieku i konfiguracji technicznej, dzieki czemu FHU Palak jest w stanie odpowiedzie¢

na zréznicowane potrzeby klientow z sektora budowlanego, komunalnego i przemystowego.

akres dziatalnosci firmy nie

ogranicza sie wyfacznie do

sprzedazy — roéwnie istot-
nym filarem operacyjnym jest wy-
najem krétkoterminowy i dtugoter-
minowy, serwis oraz zapewnienie
dostepu do szerokiej gamy czesci
zamiennych. Dzieki temu klienci
moga liczy¢ na petne wsparcie po-
sprzedazowe i obstuge na kazdym
etapie eksploatacji maszyny. Firma
cieszy sie ugruntowang pozycja na
rynku lokalnym, jednak jej dziatal-
nos¢ sukcesywnie obejmuje takze
klientéw spoza regionu, a nawet
spoza granic Polski.

Pozyskiwanie i jakos¢ maszyn

Maszyny budowlane dostepne
w ofercie FHU Palak pochodza
z réznych zrédet — w tym z aukgji
zagranicznych, od zaprzyjaznio-
nych firm oraz z wypozyczalni
wymieniajacych floty. Szczegdlna
uwage firma przywiazuje do stanu
technicznego pozyskiwanych urza-
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dzen. Duzy odsetek maszyn spro-
wadzany jest ze Skandynawii, co
— mimo wyzszych kosztéw zaku-
pu — gwarantuje ich wyzsza jakos¢
oraz bogatsze wyposazenie. W kra-
jach skandynawskich obowiazuja
bardziej rygorystyczne procedury
serwisowe i regularne przeglady
techniczne, co znaczaco wptywa
na zywotnos¢ maszyn. Dodatko-
wo, trudne warunki klimatyczne
w regionie Pétnocy sprawiaja, ze
sprzet musi by¢ bardziej niezawod-
ny, co przektada sie na jego war-
tos¢ na rynku wtérnym.

W ofercie dominuja maszyny
w wieku do 10 lat, jednak pojawiaja
sie rowniez egzemplarze nowsze,
w tym pierwsze jednostki hybry-
dowe. Cho¢ technologia hybrydo-
wa niesie ze soba pewne korzysci
srodowiskowe i eksploatacyjne, to
w praktyce napotyka na trudno-
Sci serwisowe oraz wyzsze koszty
napraw. Dostepnos¢ specjalistycz-
nych ustug w tym zakresie jest
nadal ograniczona, dlatego firma

samodzielnie podejmuje sie wielu
prac diagnostycznych i serwiso-
wych, wykorzystujac doswiadcze-
nie oraz wspoétprace z lokalnymi
specjalistami z dziedziny hydrauli-
ki, obrébki mechanicznej, uktadéw
wtryskowych i turbosprezarek.

Strategia sprzedazy
i obstuga klienta

FHU Beata Palak wdraza strategie,
w ktérej kluczowe znaczenie ma
transparentnos¢ oferty oraz realna
ocena stanu technicznego sprze-
dawanych maszyn. Po przyjeciu
maszyny do oferty, kazda z nich
przechodzi szczegétowy prze-
glad techniczny. Wszelkie wykryte
usterki sa usuwane jeszcze przed
oddaniem sprzetu w rece klienta.
Firma zacheca takze do wczesniej-
szego wynajmu maszyny przed za-
kupem, co pozwala na praktyczne
przetestowanie jej funkcjonalnosci
w warunkach rzeczywistej pracy.

Wszystkie transakcje sa dokumen-

towane w sposéb jednoznaczny
— w protokotach odbioru oraz fak-
turach znajduja sie szczegé6towe
informacje o stanie technicznym
urzadzen. W przypadku wysta-
pienia probleméw po sprzedazy,
firma deklaruje gotowosc¢ do udzie-
lenia rabatu lub dokonania napra-
wy, chociaz sprzet sprzedawany
jest bez gwarancji. Ze wzgledu na
rosnaca liczbe reklamacji wynika-
jacych z eksploatacji starszych mo-
deli, firma stopniowo ogranicza ich
udziat w ofercie, koncentrujac sie
na sprzecie nowszym, O nizszym
ryzyku awarii.

Wynajem maszyn — elastycznosc
i bezpieczenstwo

Wynajem maszyn stanowi integral-
na czes¢ dziatalnosci FHU Palak.
Klienci maja mozliwos¢ wypozy-
czenia dowolnego urzadzenia na
okreslony czas — bez ograniczen
w zakresie liczby motogodzin. Firma
stosuje zasade odpowiedzialnosci
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za sprzet: jesli awaria wynika z przy-
czyn technicznych niezaleznych od
uzytkownika, koszty napraw ponosi
wynajmujacy. W przypadku uszko-
dzen mechanicznych zawinionych
przez operatora — odpowiedzial-
nosc¢ lezy po stronie najemcy.

Dla wiekszych maszyn obowiazuje
system kaucji zwrotnej, ktory sta-
nowi zabezpieczenie przed niewta-
Sciwym uzytkowaniem. W praktyce
obserwuije sie, ze klienci wptacaja-
cy kaucje wykazuja wieksza tro-
ske o powierzony im sprzet. Cho¢
gtéwnym obszarem dziatania jest
wojewo6dztwo opolskie i regiony
sasiednie, firma realizowata row-
niez zlecenia zagraniczne — w tym
do Niemiec — z zastrzezeniem, ze
ewentualne naprawy musza byc¢
realizowane lokalnie lub po zwro-
cie maszyny.

Sytuacja rynkowa i zmienne
otoczenie biznesowe

Aktualna sytuacja rynkowa dla sek-
tora maszyn budowlanych cechuje

sie duza dynamika i nieprzewidy-
walnosciag. W przesztosci firma no-
towata sprzedaz na poziomie czte-
rech maszyn dziennie, obecnie jest
to srednio jedna maszyna dziennie.
Spadek ten wynika z kilku czynni-
kéw, w tym ograniczenia dostep-
nosci maszyn z rynku brytyjskiego,
wzrostu kosztoéw transportu, woj-
ny na Ukrainie oraz rosnacej kon-
kurencji krajowe;j.

Szczegdlnie trudna sytuacja doty-
czy segmentu minikoparek, ktére-
go rynek ulegt silnemu nasyceniu,
co doprowadzito do spadku marz
i zwiekszonej rywalizacji miedzy
dystrybutorami. Firmy w regionie
nieustannie poszerzaja asortyment
i konkuruja cena oraz zakresem
ustug dodatkowych. Jednoczesnie
rosngce koszty prowadzenia dzia-
talnosci gospodarczej, zwtaszcza
wynikajace z reform podatkowych
wprowadzonych w ramach tzw.
Nowego tadu, znaczaco wptywaja
na opfacalnos¢ operacyjna.
Obcigzenia podatkowe, w tym wy-
soki poziom sktadek, podatkéw do-

chodowych, VAT oraz opfat dodat-
kowych, np. od paliwa, powoduja,
ze przychody firmy musza by¢ od-
powiednio wyzsze, by utrzymac
rentownos¢. W tym kontekscie
przedsiebiorstwo podejmuje Swia-
dome dziatania majace na celu mi-
nimalizacje ryzyka operacyjnego
oraz optymalizacje kosztow.

Leasing i finansowanie inwestycji

Firma zapewnia klientom kom-
pleksowe wsparcie w zakresie
finansowania zakupu maszyn.
Dzieki wspoétpracy z przedsta-
wicielami instytucji finansowych
— w tym bankéw i firm leasin-
gowych — mozliwe jest szybkie
i elastyczne dopasowanie oferty
finansowania do potrzeb klien-
ta. Leasing obejmuje zazwyczaj
sprzet nowszy, chociaz w prakty-
ce mozliwe jest réwniez finanso-
wanie maszyn o wiekszym prze-
biegu Ilub starszym roczniku,
w zaleznosci od wewnetrznych
regulacji leasingodawcy.

Jednym z pozytywnych zjawisk na
rynku jest coraz wigksza dostepnosc
finansowania dla nowo powstatych
firm. Obecnie mozliwe jest uzyska-
nie pozyczki leasingowej do kwoty
200.tys. zt nawet dla podmiotow,
ktére funkcjonuja zaledwie od trzech
miesiecy. FHU Palak przygotowuje
dla klientéow petna dokumentacje,
co znaczaco ufatwia przeprowadze-
nie procesu inwestycyjnego i przy-
spiesza decyzje zakupowe.

Plany inwestycyjne
i kierunki rozwoju

FHU Beata Palak nieustannie roz-
wija swoje zaplecze techniczne
ilogistyczne. Obecnie trwaja prace
nad powiekszeniem placu magazy-
nowego, co umozliwi zwigkszenie
liczby dostepnych maszyn oraz
sprawniejsza organizacje ekspozy-
cji i serwisu. Firma deklaruje goto-
wos¢ do rozwoju oferty w kierunku
nowych segmentéw rynku, o ile
pojawia si¢ ku temu uzasadnione
ekonomicznie warunki. ]
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d ktualnosci branzowe

tadowarka SDLG L958H — 18-tonowa maszyna
z silnikiem Perkins 228 KM, tyzkq 3,2 m3

i tadownosciq 5,5 t, wyposazona w kabineg
ROPS/FOPS, automatycznq skrzynie

biegow oraz hydrauliczny wentylator

z funkcjg odwracania obrotow.

SDLG/Sinotec Europe

t. SDLG/Sinotec Europe.,

e

tadowarka kotowa SDLG L958H w ofercie

Firma Sinotec Europe jest oficjalnym dystrybutorem maszyn marki SDLG, w tym tadowarki kotfowej L958H.

odel L958H wyposa-

zono w silnik Perkins

o mocy 228 KM. Ma-
szyna ma automatyczna skrzynie
biegéw VRTE205 z funkcja KD oraz
odciecia zasilania. Do dyspozycji
operatora sa cztery biegi do przodu
i cztery do tytu. Wentylator chtod-
nicy jest napedzany hydraulicznie
i ma funkcje automatycznego od-
wracania kierunku obrotéw, co uta-
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Zeppelin Polska

twia utrzymanie prawidtowej tem-
peratury pracy silnika i oleju.
W kabinie znajduje sie pneu-

matycznie zawieszany i pod-
grzewany fotel operatora oraz
klimatyzacja. Miejsce  pracy

operatora spefnia normy ROPS
i FOPS, a duza powierzchnia prze-
szklen, kamera cofania i cztery re-
flektory robocze LED poprawiaja
widocznos¢. Informacje o stanie

Nowe marki w portfolio

maszyny prezentowane sa na mo-
nitorze umieszczonym w polu wi-
dzenia operatora. Dostep do silni-
ka i punktéw codziennej obstugi
uzyskano dzieki szeroko otwiera-
nej tylnej pokrywie.

Do podstawowych parametréw
technicznych  tadowarki  SDLG
L958H naleza: pojemnos¢ tyzki
wynoszaca 3,2 m3, masa robocza
18,25 t oraz tadownos¢ 5,5 t. Ma-

szyna ma zbiornik paliwa o pojem-
nosci 300 litréw, dfugosc catkowi-
ta (z tyzka) 8,2 m i wysokos¢ do
szczytu kabiny 3,45 m.

Maszyny SDLG oferowane przez
Sinotec Europe posiadaja certyfi-
kat CE wazny na terenie Niemiec.
W standardzie udzielana jest dwu-
letnia gwarancja (2000 motogo-
dzin), z opcja przedfuzenia do
pieciu lat. |

Zeppelin Polska rozszerzyfa swoja oferte o produkty trzech miedzynarodowych producentow:
Clark Europe, Noblelift oraz Socma. Nowe partnerstwa maja na celu lepsze dopasowanie
oferty firmy do potrzeb sektora przemystowego, logistycznego i produkcyjnego.

sréod nowosci znala-

zty sie wozki widtowe

— elektryczne i spali-
nowe —oraz sprzet magazynowy
marki CLARK, wykorzystywane
zaréwno w standardowych wa-
runkach magazynowych, jak i w
przemysle. Noblelift wnosi do
oferty wézki magazynowe, czo-
fowe oraz systemy AGV (autono-
miczne pojazdy transportowe),
przeznaczone m.in. dla centréw
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dystrybucyjnych i zaktadéw
produkcyjnych. Socma oferuje
natomiast maszyny do zadan
specjalnych — ciezkie woézki wi-
dfowe, reach stackery i sprzet
portowy, w wersjach spalino-
wych i elektrycznych, réwniez
projektowane pod indywidual-
ne potrzeby.

— Rozbudowa naszego portfolio
to odpowiedz na dynamicznie
Zmieniajqce sie potrzeby rynku.

Wprowadzajgc trzy nowe marki,
stawiamy na sprawdzone roz-
wiqzania, ktére pozwolq naszym
klientom jeszcze lepiej rozwijac
swoje operacje w logistyce, prze-
mysle i dystrybucji — powiedziat
Jan David, dyrektor generalny
Zeppelin Polska.

Firma poinformowata réwniez,
ze z dniem 30 kwietnia 2025
roku zakonczyta wspoétprace
z Hyster-Yale Materials Han-

dling w zakresie sprzedazy
i wynajmu dtugoterminowego
nowych wézkéw marki Hyster.
Nadal jednak pozostaje autory-
zowanym partnerem serwiso-
wym tej marki, oferujac peten
zakres ustug naprawczych,
w tym naprawy gwarancyjne.
W ofercie Zeppelin Polska na-
dal dostepne sa takze uzywa-
ne woézki Hyster oraz wynajem
krotkoterminowy.



. BH Ruda/Kobelco |

Rozwoj marki w Polsce

Firma BH Ruda na targach eRobocze Show zaprezentowata koparki Kobelco oraz sprzet innych marek — Vermeer,
Dieci czy Rammer. Jak przekonywat jednak Sylwester Musiat inzynier sprzedazy w BH Ruda, ze wzgledu na szeroki
asortyment, powierzchnia stoiska musiataby by¢ znacznie wigksza, by zaprezentowac wszystkie grupy sprzetowe.

a placu testowym naj-

wiecej pokazéw odbyto

sie z uzyciem maszyn
Kobelco — m.in. blisko 5-tonowe;j
koparki SK50 i 1,9-tonowej mini-
koparki SK17. To obecnie jedna
z gtéwnych marek dziatu budow-
lanego BH Ruda, cho¢ firma ofe-
ruje tez m.in. silniki przemysto-
we, kruszarki i maszyny Vermeer.
Oferta Kobelco obejmuje koparki
od mini, przez midi, po duze ma-

szyny o masie do okoto 138 ton.
Na rynku polskim marka jest jesz-
cze mato znana, ale w Europie
zyskuje popularnos¢, zwtaszcza
w Niemczech, Francji i Skandy-
nawii. — Podczas remontéw drég
w Europie mozna coraz czesciej za-
uwazyc koparki Kobelco. Wystarczy
powiedzie¢, ze we Francji w ubie-
gtym roku Kobelco byto w czotéwce
koparek ggsienicowych — méwi Syl-
wester Musiat.

Reprezentacja firmy BH Ruda podczas ostatniej edycji eRobocze Show.

Priorytet — minikoparki

W Polsce duzym zainteresowa-
niem ciesza sie zaréwno wieksze
koparki gasienicowe, jak i kom-
paktowe modele. Przedstawiciel
firmy wspomina, ze niedawno
sprzedano koparke o masie 22 ton,
co pokazuje, ze takze maszyny
w wyzszej klasie wagowej znajdu-
ja nabywcéw. Firma ma réwniez
doswiadczenie w dostarczaniu
maszyn przeznaczonych do re-
cyklingu i demontazu pojazdéw,
wyposazonych w specjalistyczne
szczeki umozliwiajace precyzyjne
rozbieranie elementéw oraz wy-
cigganie wigzek elektrycznych czy
przewodow klimatyzaciji.

— $q tak precyzyjne, ze mozna nimi
wyciqgac cate wiqzki elektryczne,
chwytajqc je jak szczypcami — wy-
jasnia inzynier sprzedazy BH Ruda.
Dodaje tez, ze zaréwno producent,
jak i polski dystrybutor, obserwuja
rosnace zapotrzebowanie na sprzet
kompaktowy. — Prezentowany przez
nas w Lubieniu Kujawskim model
SK175R to jedna z najmniejszych ma-
szyn w ofercie Kobelco. Duze nadzie-

je wigzemy jednak takze z wigkszymi
modelami, ktére sq juz dzis dopraco-
wane w najdrobniejszych detalach —
podkresla Sylwester Musiat.

Do wyboru, do koloru

Warto wspomnie¢, ze katowicka
firma BH Ruda jest réwniez autory-
zowanym dystrybutorem urzadzen
wyburzeniowych firiskiej marki
Rammer — renomowanego pro-
ducenta mifotéw hydraulicznych,
szczek kruszacych oraz nozyc
do ciecia stali. Osprzet Rammera
przeznaczony jest do wspétpracy
z nosnikami o masie od okoto 1
do nawet 100 ton, co pozwala na
zastosowanie zaréwno w lekkich
pracach rozbiérkowych, jak i przy
najciezszych zadaniach na duzych
budowach.

— Rammer oferuje bardzo szerokq
game produktéw - od kompakto-
wych mtotéw do minikoparek po po-
tezne jednostki do cigzkiego sprzetu.
tqczy je charakterystyczny czerwo-
ny kolor, ktéry od razu przycigga
wzrok — podkresla przedstawiciel
BH Ruda. n
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B Maszyny komunalne
N

Flexigo 150 — kompaktowa
zamiatarka do catorocznego
utrzymania drég, przystosowana
do pracy latem i zimq. Wyposazona
w system szybkiej wymiany
osprzetu, naped 4x4 i zbiornik

na zmiotki 1,5 m3. Spetnia normy
emisji PM10/PM2.5 i EuroMot V.

Aebi Schmidt

fot. Aebi Schmidt

Ponad 130 lat doswiadczenia w maszynach komunalnych

Aebi Schmidt to szwajcarska firma z ponad 130-letnim doswiadczeniem, produkujaca zamiatarki
i maszyny komunalne do utrzymania drég i terenéw zielonych. W ofercie ma r6zne modele
zamiatarek, przeznaczone do pracy na ulicach, chodnikach, sciezkach rowerowych, parkingach

i terenach przemystowych, réznigce sie wielkoscia, funkcjami i sposobem montazu.

lexigo 150 to najmniejszy

i jednoczesnie flagowy mo-

del w ofercie firmy. Zostat
zaprojektowany do catorocznego
utrzymania drég. Maszynajest wie-
lofunkcyjna i moze by¢ wyposazo-
na w rézny osprzet do prac letnich
i zimowych. Posiada przegubowy
uktad kierowniczy utatwiajacy ma-
newrowanie, a dopuszczalna masa
catkowita wynosi 3,5 t, co pozwala
prowadzic ja z prawem jazdy kate-
gorii B. Zbiornik na zmiotki ma po-
jemnosc 1,5 m3.
Flexigo 150 petni funkcje zamiatar-
ki oraz nosnika narzedzi, takich jak
szorowarka, urzadzenia do czysz-
czenia na mokro, kosiarka czy mul-
czer. Zimg moze by¢ wyposazona
w ptug, frezarke lub posypywarke.
System szybkiej wymiany osprzetu
pozwala tatwo dostosowac maszy-
ne do réznych potrzeb.
Zamiatanie odbywa sie za pomoca
systemu 2- lub 3-szczotkowego,
sterowanego dzojstikiem umiesz-
czonym w podtokietniku. Maszyna
posiada regulacje nacisku szczo-
tek i automatyczna ochrone przed
uderzeniami. Opatentowany sys-
tem przeptywu powietrza zwiek-
sza site ssania. Niski poziom hata-
su (99 dB), umozliwia prace takze
poza godzinami szczytu.
Flexigo 150 spefnia normy PM10/
PM2.5, uzyskujac 4-gwiazdkowa
certyfikacje. Uktad filtracji, sys-
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tem recyklingu wody oraz zbior-
nik o pojemnosci 250 | pomagaja
ograniczac pylenie podczas pracy.
Zima maszyna moze dziata¢ jako
posypywarka lub odsniezarka.
Niski sSrodek ciezkosci, naped 4x4
i moc 75 KM umozliwiaja prace
w trudnych warunkach. Pojemnos¢
tadunku i zabudowane zbiorniki
wydtuzaja czas pracy bez koniecz-
nosci przerw.

Maszyna moze by¢ wyposazona
w ramie do podlewania i belke
sptukujaca oraz pracowac jako
szorowarka z odkurzaczem wody
brudnej. Sprawdza sie w waskich
uliczkach i przy kraweznikach.
Dzieki osprzetowi mocowanemu
do hydrauliki pojazdu i szybkie-
mu systemowi wymiany narzedzi,
Flexigo 150 potrafi réwniez kosi¢
i mulczowac.

Pojazd ma platforme tadunkowa
o pojemnosci 0,75 m3 z otwierany-
mi burtami. Kabina zostata wypo-
sazona w regulowany, amortyzo-
wany fotel oraz skuteczng izolacje
akustyczna. Spetnia wymogi certy-
fikatu AGR.

Naped zapewnia silnik wysoko-
prezny Perkins o mocy 75 KM,
spetniajacy normy EuroMot V.
Maksymalna predkos¢ wynosi 40
km/h. Naped na cztery kota po-
prawia przyczepnos¢ i pozwala
na ruszanie na wzniesieniach o na-
chyleniu do 30%. Kota 16-calowe

dostepne sa rowniez w wersji do
jazdy po trawie. Platforma telema-
tyczna IntelliOPS umozliwia zdalne
monitorowanie, planowanie i ana-
lize pracy maszyny, takze w pota-
czeniu z innymi pojazdami.

Flexigo 150 to nie wszystko

Oferta Aebi Schmidt jest jednak
znacznie wigksza. Klienci moga
wybiera¢ sposrod wielu maszyn.
Oto ich krotka charakterystyka.
Swingo 200* i eSwingo 200* to
zamiatarki do codziennych prac
w miastach i na terenach prze-
mystowych. Dzieki dodatkowym
osprzetom moga m.in. spryskiwac
nawierzchnig, zima utrzymywac
drogi, czy czysci¢ studzienki. Wer-
sja elektryczna eSwingo 200* zu-
zywa do 85% mniej energii i ma
o 70% nizsze koszty eksploatacji
niz diesel. Oba modele maja zbior-
nik na zmiotki o pojemnosci 2 m3.
Cleango 500 przeznaczona jest
do intensywnej pracy w miastach
i na terenach przemystowych. Ma
mocny system ssacy i pojemny,
5-metrowy zbiornik. Dostepna
jest z 2 lub 3 szczotkami. Firma
Aebi Schmidt ma w swojej ofercie
rowniez zamiatarke elektryczna
eCleango 550.

Street King 660 to wydajna za-
miatarka zabudowana na cieza-
rowym podwoziu, ze zbiornikiem

na zmiotki o pojemnosci 7 m3
i duzym zbiornikiem na wode.
Samonosna konstrukcja pozwala
montowac ja na réznych podwo-
ziach spefniajacych wymagania
obcigzeniowe.

Wasa 300+ jest przeznaczona do
utrzymania czystosci w matych
miastach, gminach i na terenach
przemystowych oraz portowych.
Zamiata mechanicznie, ogranicza-
jac unoszenie pytu. Spefnia nor-
my PM10/PM2,5 i ma 4-gwiazdko-
wy certyfikat emisji pytow.
Zamiatarki ciagnione MSH wyréz-
niaja sie cicha praca, co pozwala
na uzycie ich w terenach mieszkal-
nych. Maja trwata konstrukcje i sa
dostepne z pojemnoscia zbiornika
0,7 lub 1,5 m3.

W ofercie sa tez walcowe szczot-
ki doczepiane: VKS, montowane
z przodu lub z tytu na Srednich
i ciezkich pojazdach (np. Unimog,
ciezarowki, ciagniki), przeznaczo-
ne do usuwania duzych zabru-
dzen na rozlegtych powierzch-
niach i dostepne przez caty rok
dziegki wymiennym szczotkom,
oraz LKS, przeznaczone do mon-
tazu czofowego na pojazdach
o waskim rozstawie két, do pra-
cy pod wiekszym obcigzeniem
i usuwania zabrudzen z matych
i srednich powierzchni, dostepne
w réznych wariantach dtugosci
szczotek. |



Zamiatarki dobrze

dopasowane

Firma bema Maschinenfabrik to jeden z wiodacych

w Europie producentéw zamiatarek zawieszanych

oraz ptugéw snieznych, ktére moga by¢ montowane
na ciagnikach rolniczych, fadowarkach, samochodach
ciezarowych i wielu innych nosnikach osprzetow. Firma
oferuje modele uniwersalne oraz ciezsze, budowlane,
stawiajac nacisk na hydrauliczne dopasowanie,
trwatosc i rozwoj napedow akumulatorowych.

esli chodzi o skale dziatania

firmy, bema jest niemieckim

producentem o globalnym

siequ. — Nasze maszyny trafia-
jq na rynki Europy i Swiata, w tym
do Nowej Zelandii — wyjasnia To-
masz Hrycyk, przedstawiciel firmy
P.H.U. bema-pol odpowiadajacej
za dystrybucje produktow bema
na rynku polskim. — Polska jest
dla nas waznym rynkiem, cho¢ pod
wzgledem wolumenu sprzedazy
mniejszym niz np. Niemcy, Holan-
dia czy Francja.
Poza branza komunalng bema ofe-
ruje tez specjalistyczne maszyny,
ktore znajduja zastosowanie m.in.
na lotniskach. Maszyny sa monto-
wane bezposrednio do pojazdéw,
sprawdzaja sie jako wsparcie i dzia-
faja niezawodnie.
Marka jest dobrze rozpoznawalna
zaréwno w Polsce, jak i w innych
krajach Europy. Za jej sukcesem
stoja przede wszystkim solidnos¢
wykonania i techniczne dopasowa-
nie maszyn. — Kazda maszyna jest
idealnie dopasowana do nosnika, na
ktérym bedzie pracowac — podkre-
Sla rozméwca. — Hydraulika i regu-
latory cisnienia oleju sq tak dobrane,
Zeby nie dopusci¢ do przecigzenia
pojazdu. Nie sprzedajemy zamiata-
rek, ktére mogtyby uszkodzi¢ maszy-
ne bazowaq.
Maszyny sa przygotowane na za-
sadzie ,plug and play” - wystarczy
podtaczyc¢ ztacza i mozna rozpo-
czgyc prace.

Krajowe bestsellery
Rocznie w Polsce sprzedawanych

jest wiele maszyn bema. — Nasze
maszyny sq trwate i niezawodne,

a klienci do nas wracajq — podkre-
Sla przedstawiciel bema-pol. — Po-
siadamy dobry serwis i dostepnosc¢
czesci, dbamy o klienta nie tylko przy
sprzedazy, ale takze p6zniej.

Firma wspétpracuje m.in. z dilera-
mi ciaggnikow komunalnych, ktérzy
oferuja klientom maszyny bema.
— Mamy stabilng pozycje na rynku
— twierdzi Tomasz Hrycyk. — Jesli
sprzedaz w jednej branzy spada,
inne jq uzupetniajq. Dziatamy na
rynku lokalnym i dywersyfikujemy
sie miedzy branzq budowlang, ko-
munalng i drogowaq.

W Polsce obecnie bardzo dobrze
sprzedaja sie maszyny dedykowa-
ne do tadowarek o masie 5-10 ton,
takie jak zamiatarki bema 25 Dual,
bema 30 Dual i bema 35 Dual —
Mamy takze segment matych ma-
szyn komunalnych, takich jak bema
Kommunal 450 Dual, ktére pasujq do
matych ciggnikéw o mocy zblizonej
do Kuboty BX czy John Deere 1026 —
mowi Tomasz Hrycyk. — Te maszyny
sq odpowiednio lekkie i ich konstruk-
¢ja pozwala na prace blisko ciqggnika,
bez probleméw z podnoszeniem.
Nadaja sie do pracy przez caty rok,
m.in. dzieki systemowi Dual, kt6-
ry umozliwia prace z uniesionym
zbiornikiem. Oczywiscie firma roz-
wija takze oferte ciezszych zamia-
tarek do fadowarek o masie 15-20
ton, jak bema 75 Dual i bema Titan,
przeznaczonych gtéwnie do prac
budowlanych. — Te duze maszy-
ny sq solidnie przystosowane pod
wzgledem hydrauliki i konstrukcji —
dodaje Tomasz Hrycyk. W planach
firmy jest wprowadzenie nowego
modelu bema 85 Dual, ktéry be-
dzie przeznaczony do tadowarek
0 masie okoto 20 ton.
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fot. bema

Maszyny na zamoéwienie

Od 2024 roku firma zaczeta tak-
ze produkcje zamiatarek z na-
pedem akumulatorowym, ktore
mozna montowac¢ na pojazdach
bez hydrauliki, np. quadach. — To
nowy i jeszcze rozwijajqcy sie te-
mat, w zwiqzku z czym na razie nie
mamy dokfadnych danych doty-
czqcych np. czasu pracy na jednym
tadowaniu — moéwi przedstawiciel
bema-pol. Jesli zas chodzi o zain-
teresowanie napedem elektrycz-
nym na polskim rynku, to na razie
jest ono niewielkie. — W przypad-
ku maszyn budowlanych naped
elektryczny jeszcze sie nie rozwingt
— ocenia Tomasz Hrycyk. — To bar-
dziej trend zza granicy, ktéry byé
moze sie pojawi, ale na razie jest to
etap rozwojowy.

Dostepnos¢ maszyn zalezy od se-
zonu i zazwyczaj wynosi od 6 do
8 tygodni. Wszystkie urzadzenia
sa produkowane na zamoéwienie,

nie ma magazynéw gotowych
modeli. — Mamy szerokq biblioteke
przytqczy do popularnych marek
pojazdéw, co ufatwia dopasowanie
sprzetu — wyjasnia rozmoéwca. — Je-
sli pojawi sie niestandardowe moco-
wanie, to indywidualnie je mierzymy
i dopasowujemy.

Stabe zimy
W temacie odsniezania firma za-

spadek
Snieznymi,

uwaza zainteresowania
ptugami
w Polsce, gdzie zimy staja sie coraz
fagodniejsze, a stawki za utrzyma-
nie zimowe sa niskie. Oczywiscie
do wykonywania tych zadan moz-
na wykorzysta¢ réwniez zamiatar-
ki, ktore sa wyposazone w szczotki
specjalnie przystosowane do od-
Sniezania oraz osftony chroniace
przed nawiewanym
Ponadto mozna je wyposazyc
w dodatkowe opcje, co zwieksza
ich wszechstronnos¢. |

zwtaszcza

Sniegiem.
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N owosci techniczne

BTS — kompaktowa betoniarnia do zastosowan lokalnych

System Fliegl BTS to zautomatyzowana stacja do produkcji betonu, przeznaczona do dostarczania
mieszanki na zadanie. Moze by¢ wykorzystywana przez firmy recyklingowe oraz uzytkownikow
indywidualnych potrzebujacych niewielkich ilosci betonu. Urzadzenie umozliwia wykorzystanie
materiatow wtornych jako surowca do produkcji, co wspiera zamkniety obieg surowcow.

asada dziatania przypomina system sa-

moobstugowy — uzytkownik wybiera typ

i ilos¢ betonu, ustawia pojazd pod prze-
nosnikiem zatadunkowym, a stacja automatycz-
nie przygotowuje mieszanke. Obstuga odbywa
sie poprzez karte RFID przypisang do konkret-
nego typu betonu, kod QR powiazany z kontem
klienta, ktéry umozliwia dobér parametréw oraz
generowanie dokumentacji, lub kod QR z termi-
nalem ptatniczym, pozwalajacy na jednorazowy
zakup z wydrukiem potwierdzenia.
Sterowanie systemem realizowane jest za po-
moca panelu dotykowego. Urzadzenie ma sta-
fe potaczenie sieciowe, co umozliwia zdalne
monitorowanie i zarzadzanie. W zaleznosci od
potrzeb, dostepne sa mieszarki panwiowe o po-

Stacjonarna betoniarnia Fliegl BTS —
automatyczny system dozowania

i mieszania betonu z obstugq RFID

i kodéw QR, mieszarkami 0,5—1 m3, suchym
czyszczeniem oraz modutowq konstrukcjq
dostosowang do indywidualnych potrzeb.
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jemnosci 0,5 m3 lub 1 m3. Zastosowano w nich
oktadziny ze stali odpornej na Scieranie oraz
dziewie¢ mieszadet z topatkami poliuretano-
wymi. System czyszczenia na sucho umozliwia
usunigcie resztek zwiru bez zuzycia wody.

Stacja ma konstrukcje modutowa, co umozli-
wia jej dopasowanie do dostepnej przestrzeni.
Moze by¢ osadzona na mobilnym podwoziu.
Uktad w formie gwiazdy umozliwia przechowy-
wanie do czterech réznych frakcji materiatow.
W zaleznosci od wymagan mozna zastosowac
bunkry pojedyncze o wiekszej pojemnosci lub

podwdjne, ktére umozliwiajg bezpieczny zata-
dunek szerokimi tyzkami bez mieszania surow-
c6w. Wysokosc¢ zasypowa wynosi 2,6 m.

Przenosnik zatadunkowy ma mozliwos¢ regu-
lacji wysokosci. Umozliwia réwniez zatadunek
mieszanki o konsystencji F3/F4, stosowanej mie-
dzy innymi do produkcji betonowych bloczkéw.
Fliegl BTS produkowany jest w Niemczech.
Urzadzenie spefnia obowiazujace normy tech-
niczne i bezpieczenstwa, bez koniecznosci sto-
sowania dodatkowych zabezpieczeri podczas
standardowego uzytkowania. n




Elektryczna miniwywrotka HG E1000 HT
—tadownos¢ 1000 kg, pojemnosc 400 I,
wysyp hydrauliczny na wysokos¢ 125 cm;
naped 2 kW, zasieg do 12 h i zerowa emisja
spalin przy szerokosci zaledwie 85 cm.

E1000 HT — elektryczna miniwywrotka

Firma HG wprowadzita na rynek miniwywrotke HG E1000 HT — w petni elektyczng maszyne przeznaczong
do transportu materiatéw na budowach, zwtaszcza w przestrzeniach miejskich i wewnetrznych.
Maszyna wyroznia sie kompaktowymi wymiarami, cicha praca i niskimi kosztami eksploatacji.

G E1000 HT wazy 465 kg i moze prze-

wozi¢ do 1000 kg tadunku. Pojemnosc

skrzyni wynosi 400 |, a wysokos$¢ wysy-
pu — 125 cm. Dzieki hydraulicznemu systemowi
kiprowania i napedowi elektrycznemu o mocy 2
kW, miniwywrotka pracuje ptynnie z predkoscia
do 7 km/h. Zastosowanie k6t (zamiast gasienic)
ogranicza uszkodzenia nawierzchni i eliminuje
koniecznos¢ uzycia ptyt ochronnych.
Maszyna zasilana jest akumulatorem litowym
24V [/ 120 Ah, ktéry zapewnia do 12 h pracy na

S o |

jednym tadowaniu. tadowanie od 20% do 80%
trwa okoto 90 min., petne — 3,5 h. HG informuje,
ze dzieki niskim kosztom energii oraz ograniczo-
nej liczbie czesci ruchomych koszty eksploata-
cyjne to okoto 1 euro dziennie — w poréwnaniu
do 30 euro przy wywrotkach spalinowych.

HG E1000 HT moze z powodzeniem zastgpic
tradycyjne srodki transportu recznego. — Jeden
przejazd miniwywrotki odpowiada 10 kursom
z taczkq — podaje producent. Maszyna spraw-
dza sie réwniez w ciasnych przestrzeniach dzie-

ki szerokosci 85 cm i dfugosci 205 cm.

Zaleta modelu HG E1000 HT jest niemal bezgto-
$na praca oraz brak emisji spalin, co pozwala
na stosowanie go w szpitalach, szkotach czy
budynkach mieszkalnych. Producent podkresla
zgodnosc¢ z aktualnymi przepisami Srodowisko-
wymi oraz tatwos¢ obstugi dzigki standardo-
wemu zasilaniu z sieci 230 V. — HG E1000 HT to
przysztosciowe rozwiqzanie, ktére tqczy wydaj-
nosc¢ z dbatosciq o Srodowisko i nizszymi kosztami
pracy — podsumowuje producent. |

Nowoczesne rozwiazania dla branzy budowlanej

W trakcie targow Bauma w Monachium GEDA, niemiecki

producent wind budowlanych i przemystowych, zaprezentowata
swoje rozwiazania transportowe. Hasto przewodnie tej edycji,
»Nielimitowane Rozwiazania”, odnosi sie do szerokiej gamy systemow
transportowych, ktére firma oferuje dla réznych sektorow.

srod nowosci znalazta sie winda

rusztowaniowa 200 Z Comfort. To

model, ktéry faczy cechy poprzedni-
ka - 200 Z, z dodatkowymi funkcjami utatwia-
jacymi codzienng prace monteréw rusztowan.
Nowa platforma z przesuwna rama zapobiega
powstawaniu szczelin, a obrotowe drzwi popra-
wiaja bezpieczenstwo zatadunku i roztadunku
materiatow.
GEDA wprowadzita réwniez dwa nowe modele
platform transportowych. Pierwszy z nich - 500
Z/ZP, to urzadzenie o zamknietej konstrukcji,
ktére taczy duza tadownos¢ z nowoczesnymi
rozwiazaniami technicznymi.
Drugi model - 3700 Z/ZP, charakteryzuje sie

powiekszona platforma ,E”, umozliwiajac trans-
port 2800 kg materiatéw lub 7 oséb na wyso-
kos¢ 200 m. Winda oferuje dwie predkosci pod-
noszenia: 36 m/min dla transportu materiatéw
i 12 m/min dla transportu osobowego. Kolejna
nowoscia jest winda SH 250 W, zaprojektowana
do transportu ludzi i materiatéw w turbinach
wiatrowych.

Firma rozwija takze cyfrowa platforme GEDA
Central, ktéra pozwala m.in. na monitorowa-
nie czasu pracy urzadzen oraz ich zdalne blo-
kowanie. Od 2024 roku wszystkie platformy
transportowe sa wyposazane w moduty loT, co
zwigksza kontrole nad urzadzeniami i efektyw-
nos¢ ich uzytkowania. |

Nowa winda rusztowaniowa GEDA 200 Z

Comfort — udoskonalona platforma

Z przesuwnq ramq i obrotowymi drzwiami,
zaprojektowana z myslq o bezpieczenstwie
i ergonomii pracy monteréw rusztowan.
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A ktualnosci branzowe

AA Herkules

Wynajem zamiast zakupu — rosnacy trend na rynku maszyn

fot. AA Herkules

Firma AA Herkules dysponuje jedna z najwiekszych flot podestéw ruchomych w Polsce, oferujac ponad
1200 maszyn dostepnych do wynajmu. W rozmowie Pawet Kuczera, kierownik dziatu marketingu

w AA Herkules opowiada o zmianach na rynku, rosnacym znaczeniu krétkoterminowego wynajmu,
rozwoju sieci oddziatow oraz kluczowej roli serwisu i kompleksowego wsparcia dla klientow.

Jakim parkiem maszynowym dys-
ponuje AA Herkules w zakresie wy-
najmu?

Obecnie mamy ponad 1200 maszyn
stale serwisowanych i gotowych do
pracy. Nasza flote mozna podzieli¢
na szes¢ gtéwnych typéw i ponad
50 modeli r6znigcych sie zasiegiem,
wielkoscig oraz przystosowaniem
do réznych srodowisk pracy.

Co wyréznia waszq oferte firmy na
tle innych wypozyczalni?

Z pewnoscig skala — mamy jed-
na z najwiekszych flot podestow
ruchomych w Polsce. Ale to nie
wszystko. Klienci moga liczy¢ na
kompleksowe wsparcie: poma-
gamy w doborze maszyn, oferu-
jemy szybki serwis, a takze po-
moc w przypadku probleméw
z uzytkowaniem sprzetu. Duzym
atutem sa przejrzyste warunki naj-
mu oraz mozliwos¢ przeszkolenia
operatoréw w naszych osrodkach.
Rozwijamy sie¢ réwniez geogra-
ficznie — w 2023 roku mielismy 7
oddziatéw, dzi§ mamy ich 12 i pla-
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nujemy kolejne. Zaczynamy funk-
cjonowac jako marka ogélnopolska.

Serwis to kluczowy element dzia-
talnosci w branzy wynajmu. Jak
wyglgda zaplecze techniczne AA
Herkules?

Zadbalismy o to, by serwis byt na-
szg mocnga strona. Mamy wykwalifi-
kowanych serwisantéw z uprawnie-
niami UDT, samochody serwisowe
w kazdym oddziale oraz dobrze za-
opatrzone magazyny czesci. Dzieki
temu szybko reagujemy na awarie,
a w razie potrzeby klienci moga li-
czyctakze nawsparcie telefoniczne.
Dla wielu naszych klientéw spraw-
na obstuga serwisowa to powdd,
dla ktérego decyduja sie wiasnie
na nas.

Jakie zmiany zaobserwowaliscie
na rynku wynajmu w ostatnich la-
tach?

Wida¢ byto spowolnienie gospo-
darcze — wiele inwestycji zostato
wstrzymanych. Jednoczesnie rynek
stopniowo nasycat sie sprzetem,

co doprowadzito do wigkszej kon-
kurencji cenowej. Paradoksalnie,
mimo rosnacych kosztéw ogél-
nych, ceny najmu wielu popular-
nych modeli spadaty lub utrzymy-
waty sie na statym poziomie.
Skutkiem tego byt odptyw czesci
mniejszych firm z rynku, a wigksze
wypozyczalnie — takie jak nasza
— musiaty wiozy¢ wiecej wysitku
w utrzymanie klientéw i zdobycie
nowych.

Czy klienci czesciej wybierajq wyna-
jem krotko- czy dtugoterminowy?

Zdecydowanie dominuje wynajem
krétkoterminowy. Jest to rozwiaza-
nie elastyczne, ekonomiczne i nie
wiaze sie z dodatkowymi obowiaz-
kami — po zakorczeniu prac sprzet
po prostu wraca do wypozyczalni.
Dtugoterminowy wynajem wybiera-
ja zazwyczaj firmy realizujace wiek-
sze projekty lub te, ktére czesto ko-
rzystaja z konkretnego typu sprzetu.

Jakie podejscie do inwestycji w
sprzet majq obecnie klienci?

Coraz czesciej wynajem staje sie
preferowang forma pozyskiwa-
nia maszyn. Klienci ceniag sobie
mozliwos¢ dopasowania sprzetu
do konkretnego zadania, regular-
ny serwis, wsparcie techniczne
i brak koniecznosci ponoszenia
wysokich kosztéw inwestycyjnych.
W obecnej sytuacji gospodarczej
wiele firm stara sie unika¢ dfugo-
terminowych zobowiazan i stawia
na elastyczne rozwiazania.

Jakie sq wasze przewidywania do-
tyczqgce rozwoju rynku wynajmu w
najblizszych latach?

Trudno dzis formutowac konkret-
ne prognozy, bo sytuacja gospo-
darcza jest dynamiczna, a ruchy
konkurencji trudne do przewi-
dzenia. Skupiamy sie na tym, na
co mamy wptyw — dbamy o ja-
kos¢ ustug i o relacje z klientami.
To one w dtuzszej perspektywie
beda decydowac o naszej pozycji
na rynku.

Dzigkujemy za rozmowe.



Nowa generacja koparek szynowych

Podczas 29. Miedzynarodowych Targow Technologii Torowej (IAF) w Minster firma Liebherr
zaprezentowata koparki szynowe A 922 Rail, A 924 Rail oraz nowy model RE 25 M Litronic.

szystkie moga pra-
cowac na torach
i drogach, a dzieki

mobilnemu podwoziu szybko sie
przemieszczaja. RE 25 M wyrdznia
sie innowacyjnym podwoziem,
nowa kabing z systemem sterowa-
nia INTUSI oraz zaawansowanymi
funkcjami wspomagajacymi.

Modele A 922 i A 924 maija silniki
o mocy 120 kW, podw6jna pompe
hydrauliczng 2 x 220 I/min, ciez-
szy przeciwwage i naped szynowy
po obu stronach podwozia. Kabi-
na wyposazona jest w systemy
bezpieczenistwa, kamery i panel
dotykowy. Solidlink 33-9 umozli-
wia szybka i bezpieczng wymiane
osprzetu z kabiny operatora.

RE 25 M wazy 24,4-25,7 t i ma
hydrostatyczny naped két szyno-
wych. Nowe podwozie pozwala
na prace w ciasnych przestrze-
niach, a maty promien obrotu
tylnej czesci (1,57 m) spetnia
wymagania rynkéw, np. francu-
skiego. Kabina jest przestronna

i komfortowa, a system INTUSI za-
stepuje tradycyjne panele stero-
wania. Maszyna osiaga predkosc
do 40 km/h (60 km/h w trybie
holowania), a opcjonalny stabili-
zator zwieksza nosnos¢ podwo-
zia. Nowa konstrukcja nadwozia
utatwia serwis i naprawy.

BRAVI

= PLATFORMS

Leonardo HD to nie tylko platforma, to
rewolucja w zakresie bezpieczenstwa i
produktywnosci na placu budowy.

92,72%

podnosnikéw nozycowych sprzedanych
w latach 2017-2023 jest uzywanych w
projektach, w ktorych sufity maja
maksymalnie 5 m wysokosci*.

“Zrédio: Introspective Market Research, Global Scissor
Lift Market Research Report 2024

System hydrauliczny opiera sie¢ na
dwéch pompach o zmiennej wy-
dajnosci, a szybkoztacze Solidlink
33-9 obstuguje osprzet wymaga-
jacy dodatkowego obwodu wyso-
kiego cisnienia, np. narzedzia do
zageszczania toru.

Nowa nazwa modelu RE 25 M

podkresla wyodrebnienie ko-
parek szynowych Liebherr jako
osobnej linii produktowej — ,,RE”
oznacza ,rail excavator”, liczba to
masa robocza, a ,,M” odnosi sie
do podwozia kotowego. Dotych-
czasowe modele pozostaja pod
swoimi nazwami.

bravi-platforms.com

— 18,53%

obszarow roboczych ma
sufity wyzsze niz5m.

— 33,40%

obszaréw roboczych ma sufity 0
maksymalnej wysokosci 5 m, ale

sa to projekty mieszkalne.
Niekompatybilne z Leonardo HD.

48,07%

'obszarow roboczych ma sufity o
maksymalnej wysokosci 5 m*.
Kompatybilne z Leonardo HD.

“Zrodio: Introspective Market Research, Global Scissor
Lift Market Research Report 2024
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N owosci techniczne

Hydreco Hydraulics wystawiata sie na targach Bauma 2025.
Zaprezentowata maszyny z komponentami firmy oraz nowosci,
takie jak system elynx, sterowniki ECU i zawory serii MS.

Hydreco Hydraulics

Nowe technologie na Baumie

Hydreco Hydraulics, firma specjalizujaca sie

w systemach sterowania ruchem, podczas targow
Bauma w Monachium pokazata swoje najnowsze
rozwigzania. Na stoisku zaprezentowano maszyne
gasienicowa wyposazona w wiele komponentow
Hydreco, co pozwolito zobaczyc, jak produkty
firmy dziataja w praktycznym zastosowaniu.
Dodatkowo na stoiskach innych wystawcéw mozna

byto obejrze¢ maszyny z systemami Hydreco.

irma korzysta ze wspoétpracy w grupie

Duplomatic oraz Daikin Industries, co po-

zwala taczy¢ doswiadczenie i zasoby w ba-
daniach, rozwoju i produkcji. To czes¢ dfugoter-
minowe;j strategii Daikin Vision 2050, skupiajacej
sie na innowacjach i zrébwnowazonym rozwoju.
Jednym z waznych punktéw prezentacji byt
elynx — optyczna technologia do precyzyj-
nego pomiaru skoku sitownika. Jak ttumaczy
Hydreco, to rozwiazanie jest doktadne, tatwe
w obstudze i przewyzsza dostepne alternatywy,

MotoMix ECO 20 — paliwo
do silnikow dwusuwowych

Stihl MotoMix ECO 20 to gotowe do

uzycia paliwo przeznaczone do silnikow
dwusuwowych zasilanych benzyna. Zawiera
20% biogenicznych surowcoéw i zmniejsza
emisje CO, o co najmniej 25% w poréwnaniu
z paliwami EO zgodnymi z norma EN 228.

a dzieki konstrukcji plug-in nie wymaga wierce-
nia otworéw w ttoczysku, co pozwala na zasto-
sowanie w trudnych warunkach.

Na targach pokazano takze nowy dzojstik
MHDC, ktéry jest kompaktowy i nadaje si¢ do
réznych maszyn mobilnych. Firma zaprezento-
wata réwniez nowy sterownik ECU (Electronic
CAN Bus Controller), ktéry dziata modutowo
i moze by¢ jednostka gtéwna lub podrzedna
w sterowaniu maszynami. Sterownik obstuguje
programowanie w pieciu jezykach PLC zgodnie

24

Charakterystyka

Paliwo wyréznia sie wysoka czy-
stoscia spalania, co ogranicza
osadzanie sie nagaru i innych za-
nieczyszczen w silniku. Nadaje sie
do réznych zastosowan, w tym
do pielegnacji terenéw zielonych,
prac lesnych i budowlanych.

Kanister, w ktérym dostarczane
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jest paliwo, w co najmniej 50% po-
chodzi z materiatéw z recyklingu.

Dostepnos¢

MotoMix ECO 20 jest dostepny
w opakowaniach o pojemnosci 5
I, 20 1'i 200 | u autoryzowanych
dileréw Stihl oraz w sprzedazy
internetowe;. |

fot. Hydreco Hydraulics

ze standardem IEC61131-3 i pozwala na testy
oraz diagnostyke w czasie rzeczywistym przez
srodowisko LogicLab.

WSsréd nowosci znalazty sie tez zawory rozdzie-
lajace z serii MS, dostepne w wersjach manual-
nych, hydraulicznych, pneumatycznych i elek-
trohydraulicznych, z przeptywamido 130 I/min.
Hydreco pokazato takze hydrauliczne dzojstiki,
pedaty nozne, jednostki zasilajace, systemy ste-
rowania CAN bus, zawory bankowalne oraz si-
towniki hydrauliczne. |
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Daimler Truck/Fuso

nowosci techniczn €

Nowa generacja Canter zaprezentowana w Monachium

Na tegorocznych targach Bauma w Monachium marka FUSO (czes¢ Daimler Truck) zaprezentowata trzy
warianty lekkich ciezaréwek Canter, w tym wersje z napedem elektrycznym oraz konwencjonalnym. Pojazdy
zostaty przygotowane z mysla o zastosowaniach w branzy budowlanej i ustugach komunalnych.

Elektryczny eCanter z zabudowa tréjstronna

Jednym z prezentowanych modeli jest FUSO
Next Generation eCanter 7C18e o dopuszczal-
nej masie catkowitej 7,49 t. Pojazd wyposazono
w tréjstronng wywrotke Meiller Trigenius z me-
chaniczna przystawka odbioru mocy (mPTO),
pozwalajaca na obstuge hydrauliki zabudowy.
Wersja z akumulatorem typu S oferuje zasieg do
70 km, przy czym dostepne sa tez konfiguracje
zapewniajace zasieg do 200 km. Uproszczone
mechanizmy otwierania burt oraz dodatkowe
oSwietlenie LED maja na celu utatwienie obstu-
gi w warunkach terenowych. Na stoisku zapre-
zentowane zostaty réwniez urzadzenia do fado-
wania, w tym wallbox oraz przewéd NRG Kick
umozliwiajacy tadowanie pradem zmiennym.

Modele spalinowe
z zabudowami specjalistycznymi

Obok wersji elektrycznej FUSO pokazato row-
niez modele z silnikami Diesla. Canter 6S15 (6 t
DMC) wyposazono w skrzynie tfadunkowa
WEHA i zuraw. Kompaktowe wymiary pojazdu
umozliwiaja jego uzytkowanie na waskich dro-
gach i placach budowy.

Na zewnatrz hali targowej prezentowany zostat
takze model Canter 9C18 z zabudowa hakowa
Palfinger. Pojazd o dopuszczalnej masie catko-
witej 8,55 tony oferuje nosnos¢ podwozia na
poziomie niemal 6 ton, a maksymalna masa
zestawu moze wynosi¢ 12,05 tony. System au-
tomatycznego sterowania procesem zatadunku
i roztadunku ma na celu usprawnienie obstugi.
Wszystkie prezentowane modele zostaty wypo-
sazone w systemy bezpieczenstwa i komfortu
wprowadzone do oferty w 2024 roku. Pojazdy
z silnikami Diesla otrzymaty zmodernizowana
kabine z nowym uktadem wnetrza. |

Modele FUSO Canter z silnikami Diesla na
targach Bauma — 6515 z zurawiem WEHA

i 9C18 z zabudowq hakowq Palfinger, oba
przystosowane do pracy w wymagajqcych
warunkach i wyposazone w nowe systemy
bezpieczenstwa oraz zmodernizowanq kabine.
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FUSO Next Generation eCanter 7C18e

Z trojstronng wywrotkqg Meiller Trigenius —
elektryczny model 7,5 t DMC z mPTO do obstugi
hydrauliki, zasiegiem do 70 km

(lub 200 km w innych konfiguracjach)

i wyposazeniem utatwiajgcym

prace w terenie.
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N owosci techniczne

Nowe kompaktowe tadowarki

Weycor to niemiecka marka specjalizujaca sie
w produkcji fadowarek kotowych i walcow
drogowych. Oferta obejmuje modele o masie od

Nowa seria 3 tadowarek Weycor — modele AR 320 i AR 380 z
napedem spalinowym lub elektrycznym, udzwigiem do 2,5 t,
kinematykq typu Z i nowgq kabing zapewniajqcq komfort oraz
precyzje sterowania w wymagajqcych warunkach budowlanych.

2,5 do 16 ton, wykorzystywane w budownictwie,
rolnictwie i sektorze komunalnym. Weycor kontynuuje tradycje tadowarek Atlas Weyhausen, dziatajac pod
wtasng marka od 2015 r. W 2026 roku firma planuje premiere nowe;j linii kompaktowych tadowarek — z serii 3.

budownictwie liczy sig

kazda sekunda. Nowa

seria 3 zapewnia wydayj-
nosc, niezawodnosc i oszczednosé,
ktére realnie wspierajq codzienng
prace — informuje producent.

Naped i konstrukcja

Modele beda dostepne w wer-
sjach spalinowych i elektrycznych
— z akumulatorami o pojemnosci
do 44 kWh. Spalinowa wersja AR
320 jest napedzana silnikiem Yan-
mar o mocy 25 KM, natomiast
wiekszy model AR 380 wyposa-
zono w silnik Kubota o mocy 50,3
KM. Oba modele majg hydro-
statyczny naped na cztery kofa

i automatycznie przetaczane bie-
gi pod obciazeniem.

Model AR 320 wazy 2,5 ti w po-
zycji prostej podnosi do 1,5 t ta-
dunku. Przy pracy z widtami do
palet jego maksymalny udzZwig
to 891 kg (80% bezpieczenstwa),
lub 668 kg (60%), zgodnie z nor-
ma ISO. Wiekszy AR 380 wazy 3,5
tioferuje udzwig do 2,5 t.

Kabina i ergonomia

Kabina zostata przeprojektowana
— wyposazono ja w regulowana
kolumne kierownicy, ergonomicz-
ne rozmieszczenie przetacznikéw
oraz dzojstik  wielofunkcyjny.
Model AR 320 oferowany jest

HD-TVI TopView — systemy

kamerowe dla maszyn mobilnych

W maszynach mobilnych stosuje sie systemy analogowe,
odporne i tanie, oraz cyfrowe, oferujace wyzsza jakosc
obrazu, lecz drozsze i dziatajace z opoznieniami.
Technologia HD-TVI taczy te cechy, przesytajac obraz Full

HD bez opo6znien, korzystajac z istniejacego okablowania.

irma Motec oferuje syste-

my kamerowe oparte na

technologii HD-TVI, ktére
zwiekszaja bezpieczenstwo ope-
ratoréw i otoczenia duzych ma-
szyn przez eliminacje martwych
stref oraz detekcje oséb i obiek-
tow. Kamery 360°
wczesne ostrzezenia i lepsza wi-
docznos¢, np. podczas skretéow

26

zapewniaja
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wykrywaja pieszych i rowerzy-
stéw w poblizu maszyny.

Technologia HD-TVI
przesyt obrazu w jakosci Full HD
w formie analogowej na odle-
gtos¢ do 500 m, wykorzystujac
istniejace okablowanie i eliminu-
jac opodznienia transmisji. Dzieki
temu modernizacja systemoéw
kamer ogranicza sie¢ do wymiany

umozliwia

w wersji canopy z patakiem ROPS.
AR 380 moze by¢ wyposazony
w zamknieta, dZzwiekoszczelna
kabine z ogrzewaniem i wentyla-
cja. — Nowy uktad sterowania po-
zwala operatorowi na precyzyjne
manewrowanie maszynq z zacho-
waniem petnej kontroli — dodaje
producent.
Codzienna  konserwacja jest
uproszczona dzieki scentralizo-
smarowania
i przewodom odpornym na Scie-
ranie. Wersja elektryczna ma
mozliwos¢ szybkiego tadowania.
— Zaprojektowalismy maszyne,
ktorg mozna serwisowac szybko
i prosto, minimalizujqc przestoje —
podkresla Weycor.

wanym punktom

kamer i monitorow, bez koniecz-
nosci zmiany przewodéw. System
jest skalowalny i mozna go sto-
sowac zaréwno w pojedynczych
maszynach, jak i catych flotach.

Rozwiazania Motec umozliwiaja
tworzenie obrazéw 3D w syste-
mach 360°, co pomaga w wyelimi-
nowaniu martwych stref. Funkcja
kompensacji wysokosci montazu

fot. Weycor

Zastosowanie i wyposazenie

Maszyny z serii 3 moga by¢ wy-
posazone w rézne ramy szybko-
mocujace, dodatkowe sekcje hy-
drauliczne (do 80 I/min), funkcje
automatycznego powrotu tyzki
do pozycji roboczej oraz uktad
samopoziomowania przy pracy
z widtami. Zastosowano kinema-
tyke typu Z, zapewniajaca wyso-
ka site odspajania.

Standardowe ogumienie mozna
dostosowa¢ do warunkéw pra-
cy — dostepne sa opony MPT lub
bardziej agresywne ogumienie
do robot ziemnych. Wszystkie
modele spefniaja normy emisji
spalin Stage V. [ |

fot. Motec

kamer utatwia integracje z rézny-
mi modelami maszyn. Komponen-
ty systemu, w tym kamery, moni-
tory i kontrolery, sa przystosowane
do warunkéw pracy w branzy bu-
dowlanej i rolniczej, posiadajac
klase ochrony do IP69K, odpor-
nos¢ na zabrudzenia i szeroki za-
kres temperatur pracy. ]

HD



Nowa generacja maszyn dzwigowych

Na targach Bauma 2025 w Monachium Palfinger zaprezentowat swoje
najnowsze rozwigzania w zakresie maszyn dzwigowych. Gtéwna nowoscia
byt zuraw PK 880 TEC, wyposazony w system Connected plus pozwalajacy
na precyzyjne sterowanie i analize danych eksploatacyjnych.

aszyna byta dostepna

z nowym osprzetem,

takim jak odchyla-
na tyzka, pilot radiowy P6 oraz
modut napedu elektrycznego
EPU40, co pozwala na prace
w strefach ograniczonego hatasu
i emisji spalin.
W segmencie podnosnikéw ko-
szowych Palfinger pokazat cztery
modele z serii TEC, w tym dwie
Swiatowe premiery o wysoko-
Sciach roboczych od 19 do 28

m. Maszyny oferujg zwiekszone
bezpieczenstwo i jakos¢, a opcjo-
nalny pakiet eDrive umozliwia
cicha, ekologiczna prace. Firma
zapowiedziata takze nowa wersje
woézkéw widtowych montowa-
nych na pojazdach z serii FL, kt6-
re maja zapewni¢ komfort i bez-
pieczefistwo podczas transportu
materiatow.

W ofercie systemoéw zatadunko-
wych pojawit sie hakowiec HP 20
ATEC z systemem sterowania kabi-

nowego V Drive, ktéry ma utatwic
obstuge i zmniejszy¢ zuzycie ele-
mentéw konstrukcyjnych.
Dodatkowo firma zaprezentowa-
fa cyfrowe narzedzia wspieraja-
ce eksploatacje maszyn, takie jak
platforma Palfinger Connected do
zarzadzania flota, hub dokumen-
tacji Paldesk oraz symulator VR1
do szkolen operatoréw. Palfinger
podkresla tez swoja globalng sie¢
serwisowa, zapewniajaca szybkie
wsparcie techniczne.

KOGEL

BECAUSE WE CARE

LEKKOSC IDZIE
W PARZE Z
WYDAJNOSCIA

NAJWYZSZA.tADﬁWﬁOSé

POTWIERDZONA
0SZCZEDNOSC PALIWA

GWARANTOWANA
STABILNOSC

Odkryj LIGHT PLUS juz teraz.
www.koegel.com
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Kogel —

Twoj partner w Polsce
Eurotrailer Sp. z 0.0.

Spotka nalezy do Grupy DBK
10-410 Olsztyn,

ul. Lubelska 43A

tel +48 89 621 96 55
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Nadawca:
Boomgaarden Medien

Ruszkow Drugi, ul. Wesota 52
62-604 Koscielec

Kabina tadowarki LiuGong 856HE
MAX jest zaprojektowana

z naciskiem na komfort

i bezpieczenstwo, wyposazona

w mikro-nadcisnienie ograniczajgce
zapylenie i hatas, system ROPS
oraz inteligentne zarzqdzanie
Srodowiskiem pracy operatora.

PRZESYtKA NIESTEMPLOWANA OPtATA POBRANA
umowa 00605/CP-0048/K0O-09 (CP RH10) z Pocztg Polskg S.A.
zdnia 02.02.2009 r. Nadano w UP Kofto 1

PRZESYtKA MARKETINGOWA D + 4

856HE MAX —tadowarka w petni elektryczna

dnia 01.08.2025 r.

LiuGong 856HE MAX to nowoczesna tadowarka kotowa z napedem w petni elektrycznym. Maszyna
oparta jest na technologii akumulatoréw litowo-zelazowo-fosforanowych (LFP) o pojemnosci 423 kWh,
co pozwala na maksymalnie 11,7 h pracy przy lekkich zadaniach oraz 8,6 h w ciezszych warunkach.

efne natadowanie akumula-

tora z wykorzystaniem fado-

warki o mocy 240 kW trwa
okoto 1,7 h. Producent podkresla,
Zze zastosowany inteligentny sys-
tem zarzadzania energia pozwala
ograniczy¢ koszty operacyjne na-
wet o 70%, a koszty konserwacji
—050% w poréwnaniu do maszyn
spalinowych. — Aby elektryczna
maszyna miata sens, musi przewyz-
szac tradycyjne rozwiqzania. Nasza
856HE MAX spetnia te oczekiwania
— twierdzi producent.

Naped elektryczny ze wsparciem

tadowarka ma dwusilnikowy na-
ped z niezaleznym sterowaniem,
uktad hydrauliczny typu load-
-sensing oraz przektadnie EAT700
z elektrozaworem proporcjonal-
nym, co — wedfug danych tech-
nicznych — przekfada sie na szyb-
kie i ptynne przetaczanie biegow
oraz precyzyjne sterowanie.

Miejsce pracy operatora zostato
zaprojektowaTne z naciskiem na
komfortibezpieczefstwo. Kabina

z mikro-nadcisnieniem skutecznie
ogranicza zapylenie i hatas. Stan-
dardem jest takze zabezpieczenie
ROPS.

Systemy pokfadowe obejmuja
m.in. inteligentne zarzadzanie ta-
dowaniem, kontrole temperatury
akumulatora, uktad chtodzenia
i system odzyskiwania energii.
Maszyna ma mase robocza 21 ton
i fadownosc¢ 5800 kg. Standardowa
tyzka ma pojemnosc¢ 3,5 m3, a sita
wyrywania wynosi 162 kN. Wyso-
kos¢ wysypu siega 2,97 m.

Producent wspoétpracuje w zakre-
sie baterii z firmg CATL. Deklaruje
réwniez wsparcie dla klientéow
przy przejsciu na naped elektrycz-
ny — od infrastruktury tadowania
po szkolenia z zakresu bezpieczen-
stwa. — Juz ponad 1000 naszych
tadowarek elektrycznych pracuje
w trudnych warunkach na catym
Swiecie. Dlatego oferujemy standar-
dowq gwarancje na 5 lat lub 10 000
godzin na baterie, silnik i sterownik
— zapewnia LiuGong. Akumulator
i instalacja elektryczna posiadaja
klase szczelnosci IP67.

Maszyna ma by¢ rozwiazaniem
dla firm poszukujacych wydaj-
nosci przy jednoczesnym ogra-
niczeniu hatasu, emisji i kosztow
paliwa. ]

LiuGong 856HE MAX —

elektryczna tadowarka o masie

21 ton i fadownosci 5800 kg,

z inteligentnym zarzqdzaniem
energiq, dwusilnikowym napedem,
pojemnosciq tyzki 3,5 m3

i czasem tadowania akumulatora
do 1,7 h przy mocy 240 kW.



